c@mpus

E-learning

Evolution démographique
et immobilier

Anticiper les nouveaux besoins du marche
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Programme de Duree de la Actions de
formation a formation formation
distance

Le formateur

Gilles Blanchard
Co-fondateur et ex-dirigeant de I'un

des principaux portails d'annonces
immobiliéres en France
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La démographie comme véritable
outil de lecture, d'anticipation et
de conviction sur votre marché.

A l'issue de ce module, vous serez capable
d'anticiper les évolutions de votre marnché en
mobilisant la démeographie comme  ocutil
d'analyse, de conviction et da différenciation
commerciale, en deépassant les seules
approches par comparables,

O

Objectifs pedagogiques

« |ire:décoderles indicateurs
démographigues clés (pyramide des
Ages, solde naturel, ratio de
dépendance) et situer leurs horizons
temporels d'impact

« Anticiper ! projetarles impacts des
évolutions démographiques surles prix,
les volurnes de transactions et les
typologies de biens recherches

» Convaincre : mobiliser la démographie
comme argument d'estimation et
d'accompagnement commercial auprés
desvendeurs et des acquéreurs

i

Competences visees [
Objectifs operationnels

» |nterpréter : lire une pyramide des ages,
un solde naturel, un ratio de dependance
et en tirer des conclusions immobilieres

« Segmenter distinguer populaticn,
meénages et sous-marchés (etudiant,
résidences secondaires, viager, littoral)

» Analyser . conduire une analyse locale
rigoureuse & partir des données
publiques disponibles (INSEE, DVF,
Data:gouv)



Programme de formation asynchrone
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INTRODUCTION Presantation

La démographie cormme levier commercial ; inertie

LEGON1 .

lente, impact fort
LECONZ2 La France dans une phase démographigue nouvelle

Comprendre les menages, le vral moteur
LEGON3 :

immaobilier

Trois modeles étrangers pour anticiper;
LEGON 4

Allemagne, Espagne, Japon

Impact sur les segments frangais : etudiant,
LEGONS

résidences secondaires, viager, territoires

LECONG Methode d'analyse locale pour votre marche



Le formateur

Gilles Blanchard
Co-fondateur et ex-dirigeant de I'un des principaux
portails d'annonces immobilieres en France

Co-fondateur et ancien Directeur de la plateforme Seloger.com,
investisseur et business angels, Gilles Blanchard a développe une
experience reconnue dans la lecture des dynamiques démographigues
appliquées aux marchés immaobiliers.

Specialiste des projections locales et de leur usage commercial en
agence, il intervient sur les stratégies de développement territorial et de
prospection.

Son approche s'appuie sur les données publiques : INSEE, DWVF,
Data.gouv, Obzervatoire des territoires.



{:} Public visé par |la formation

» Agent ou mandataie immmobilier souhaitant
renforcer ses prabiques commearciales sur des
sujets reglementaires at technologiques en
plene evoluton

= Professionnel de l'immobiler confronts & des
situations sensibles necessitant  wvigilance,
argumantation o HCCamipagnemsant
specifique

= Toube personne souhaitant developper une
expertse en immobidier

Conditions d’acceés a la formation

» |dentification des besoins et du projet de
l'apprenant
= [Ouestonnaire d'entres

ﬁ Prérequis

« Absence de prérecuis

o Délais d’accés

» Accesdans les 24 h ouvrables

Wi Effectif plancher/plafond :

= Aucun




Admission

Pranez rendaz-vous awec 'un de

nos conseillers pour identifier Vous E,lgj €z | vowe condrat . de Vious accades
] : forrmation swr la plateforme et : ;
vos besocins et volre proget et . % ala formation.
vous procedez au réglemsant,

ainsi choisir la bonne formation.

Accessibilité
F_::::"

Pour accéder a votre espace de formation :

5i vous aver déji un compte Apimo
Campus

Vous pouvez utiiser vos identifiants (sivous aver
perdu votre mot de passa, vous pouvez utiiser |a
fonction "mict de passe oublis")

51 vous n'8veI pas encore de comple

Wous receves para-mail vos identifiants,

Cesz acces sont personnaels st confidentiels.

Arciédez afa platefarme

Ressources & services numériques
Dans votre espace oo formetion,  youis gunesz
acces
o A fintagraiits das modukes vldéod 4
= AUy Tesspurces Bl Supports  numEnoues
[visuie du ens: POF, tabiasux.)

Eic

Logicials et applications
s Mavegateurweb 3 por
wrarme, Frefor, Safan, oo Edge necommands




Passibilité d'entrer an formation touta
Farinbe Four toutes nos formations, nous
A b eneralias réalisons des études préalables a la
formation pour adapter les moq
pedagogiques et 'animation de la
formation en fonction de ka situation de
handicap annoncaée. De plus en fonction
des demandes, nous mettrons tout en
OEUVIE pour nous tourner vers les
= Formabonadistancs partenaires s

Tarif Romane Frayssinet
el _5 _ _ romane.frayssinet@apimo.com

= Prix public : 42 euros TTC

#+ Frais pedagogiques compris.
Reglement a lNinscription

Moyens de paiement acceptes
= Carte bancaire, virement

Modalites de financement
* Financement personnal.
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