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E-learning

Faire de son agence
une réeférence sur
son secteur

Structurer sa présence digitale pour renforcer sa visibilité, sa
credibilité et son attractivité locale
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Programme de Dureede la Actions de
formation a formation formation
distance

Le formateur

Sébastien Chaudat

Expert en stratégie digitale pour les
professionnels de l'immobilier
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Découvrez un module qui
structure votre présence digitale
pour renforcer la visibilite, la
crédibilité et I'attractivité locale
de votre agence.

A l'issue de ce medule, vous disposerez de
toutes les clés pour comprendre pourgquoi le
digital est devenu central dans le parcours
d'achat et de vente immobilier, construire
une image d'agence forte et coherente entre
votre site, Google, les portails et les réseaux
sociaux, et déployer une stratégie simple et
réaliste pour capter plus de leads gualifiés.
Vous apprendrez & transformer  wotre
présence en ligne en veritable levier de
performance commerciale, sans dépendre
uniquement des portails d'annonces.
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Objectifs pedagogiques

« |dentifier les leviers digitaux prioritaires
pour uneg agence immobiliére (site, fiche
Google, portails, réseaux sociauwx).

» Construire une préesence en  ligne
cohérente entre l'agence, Google, les
portails et les réseauy s0Ciam.

« Mettre en place des actions concrétes
pour renforcer la visibilité, la crédibilité et
I'efficacité commerciale de son agence.

» Auditer sa présence digitale actuelle
(site, avis, référencernent) pour identifier
les écarts 4 combler en priorité.

» Prioriser les actions digitales & deployer a
partir d'un cas concret, sans multiplier les
canaux inutilerment.
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Compétences visées [ Objectifs
opérationnels

» Analyser sa présence digitale actuelle
pour identifier ses points faibles,

= Construire  une  image  d'agence
cohérente et  différenciante  sur
l'ernsemble de ses canaux digitaux,

» Prioriser les actions a fort impact plutdt
gue de multiplier les investissements
digitaux,

= Convertir sa visibilité en ligne en prise de
mandats et en accélération des
transactions.



Programme de formation asynchrone
‘__-__—':"__=—

INTRODUCTION Presentation

Pourguoi la strategie digitale est devenue centrale

LECON1 . i
¢ pour l'immaobilier ?
LEGONZ2 Construire une image digitale forte pour l'agence
Creer une cohérence forte entre I'agence et les
LEGON 3
agents
Deployer une stratégie digitale efficace sans se
LECON4 _
disperser
LEGONS La méthode en 5 étapes

LECONG Mise en situation



Le formateur

Sébastien Chaudat
Expert en stratégie digitale pour les professionnels de I'immobilier

Entrepreneur expérimenté, Sébastien Chaudat est expert en acquisition digitale
et tunnels de vente depuis plus de 20 ans. Specialiste de la visibilité, de la
genération de contacts qualifies et de la performance commerciale, il
accompagne les professionnels de l'immobilier dans la structuration de leur
présence en ligne.

Expert terrain, il porte une approchie concréte, stratégique et orientée résultats :
plutdt que de multiplier les canaux et les investissements digitaux, il aide les
agences a prioriser les actions qui générent réellement plus de visibilité, plus de
leads qualifiés et plus de mandats. Référent en stratégie digitale pour le secteur
immobilier, il partage avec les stagisires une methode directement
transposable, fondée sur I'observation de ce qui fonctionne — et de ce qui ne
fonctionne pas — sur le terrain



{b— Public vise par la formation

Conditions d’accés a la formation

Agent ou mandataire immobilier souhaitant
renforcer ses pratiques commenciales sur des
sujete reglementaires et technologiqgues en
pleine &valution

Profassionneal de l'immabibier confronte & des
situations  sansibles necessitant  vigilance,
argumentation o BCCOmpagnemeant
specifique

Toube personne scuhaitant développer une
expertise en immobikar

|dentification des besoins et du projet de

I'apprenant
Questionnaire d'entréa

@ Prérequis

Abzance de prérecuis

o Délais d’accés

Acces dans les 24 h ouvrables

#ig#e Effectif plancher/plafond :

Ascun




Admission

Pramaz rencez-vous gyvec ['un de

nos conseillers pour identifier voue T VR Rt da Vous accadez
- : formation sur la plateforme et z :
voE besoins et votre proget et . 5 a la formation.
vous procedez au reglemsant.

ainsi chodsir la bonne forration.

Accessibilité
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Pour acceder a votre espace de formation:

Si vous avez déja un compte Apimo
Campus

Vous pouvez utiliser vos identifiants (si vous avez
perdu voore mot de passe, vous pouyez utiiser |a
fonction "mot de passe oublie™)

5i vous n'aver pas ancore da compte

Wous receves par 2-mail vos identifiants.

Ces acces sont personnels at confidentials,

Acoéder ala plateforme

Ressources & services numériques BYCR achassiogupes
e
Oans votra espace de formatlon, wous auraz e irscrivant & la fanriati
’ atre mun des moyens techn
alita des modulEs videos RS OfHSRUr Of P

= ; poriable
s Au¥ reEssources et Supports  NumErioues
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Logiciels et applications
»  Mavigateurweb a jour:

Chrome, Fref




* Duree:2h

* Passibilité d'entrer en formation toute
Fanree

+ Accesdans les 24 howrabkas

= Formation a distanca

Moyens de paiement acceptes

« Carte bancaire, virement

Modalites de financement
+ Financement personnel.
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Pour toutes nos formations, nous
réalisons des études préalables ala
formation pour adapter les modalités
pedagogiques et 'animation de la
formation en fonction de la situation de
handicap annoncée. De plus &n fenction
des demandes, nous mettrons tout en
OBUYIe pour nous tourner vers les
partenaires spécialisés.

Romane Frayssinet
romane.frayssinet@apimo.com




