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Observera att detta endast utgor ett kort utdrag ur memorandumet och att varje beslut att investera i ProstalLund ska baseras pa en bedémning
av memorandumet i sin helhet. Memorandumet finns tillgangligt pa www.prostalund.se och www.redeye.se. Fragor om teckning och betalning
besvaras av emissionsinstitutet Aktieinvest FK AB.



En introduktion av
ProstaLund

Ungefar hilften av alla mén éver 50 ar och upp till 80 % av
alla man over 80 ar drabbas av godartad prostataférstoring
(BPH). Forstoringen sker mitt i prostatan dar urinroret
passerar och de tidiga symptomen kommer ndr vivnaden
trycker pa urinroret. Till en borjan ar besvdren lindriga
men det kan vara svart med urintdmningen och stralen ar
svag. Efter en tid blir besviren mer tilltagande och det ar
inte ovanligt att man maste tomma blasan flera ganger pa
natten.

Vanliga behandlingsalternativ ar TURP eller lakemedel men
dessa passar dock inte alla patienter. TURP &r ett kirurgiskt
ingrepp pa 30—60 minuter dar man hyvlar bort vavnad- ett
ingrepp som kraver tva till tre dagars sjukhusvistelse och
ryggbeddvning eller narkos.

EN SKONSAMMARE BEHANDLING MED CORETHERM®
ProstaLund utvecklar innovativa produkter for behandlingar
inom urologi. Bolaget har patenterat CoreTherm,
en individanpassad varmebehandling som  minskar
prostatavdavnaden vid BPH. Behandlingen tar i genomsnitt
10 minuter och gors pa en urologmottagning. Metoden
ar skonsam for patienten vilket innebar att CoreTherm &r
saker dven for hogriskgrupper och darmed aven ett bra
komplement till befintliga behandlingar.

Drygt 50 000 mé&n har genomgatt en behandling med
CoreTherm och metoden anvinds idag pa sjukhus
och lakarmottagningar runt om i vérlden. CoreTherm-
behandlingen rekommenderas av bland andra American
Urology Association och European Urology Association i
deras respektive riktlinjer.

MOTIV FOR NYEMISSIONEN

ProstalLunds satsningar pa forsaljning och marknadsforing
har genererat 6kad forsaljning under 2016 (+14 %) jamfort
med samma period 2015. Bolaget fortsatter enligt tidiga-
re faststalld plan men nya utmaningar och férutsattningar
har inneburit vissa forseningar och stallt nya krav.

Fulltecknad nyemission ftillfér Prostalund cirka 24
MSEK. Emissionslikviden ar, i procent efter avdrag for
emissionskostnader om cirka 4 MSEK, huvudsakligen
avsedd att finansiera:

FORSALINING OCH MARKNADSFORING 50 %

Efter utmaningar med att rekrytera ratt personal i USA vander
ProstalLund aterigen pa ratt spar. Modellen att sélja via sa
kallade mobilizers och independent sales representatives
har inte gett den forvantade framgangen och efter arets
analyser av marknaden har bolaget darfor andrat strategi och
affarsmodell i USA. Prostalund har beslutat att komplettera
forsaljningen med att anstdlla egen personal i de stater dar
patientunderlaget beddms vara storst. Med ftillfort kapital
avser Prostalund framforallt 6ka satsningen i USA samt i
Norden.

UTVECKLINGSKOSTNAD 25 %

Produktutveckling och anpassningar till nya marknader gors
kontinuerligt for en enklare, modernare och sakrare produkt.
Fran observationer av behandlingarna med CoreTherm
har Prostalund funnit ett antal forbattringsomraden.
Genom vidareutveckling sakerstalls ratt anvandning och
behandlingsresultat.

UTBILDNINGSKONCEPT 15%

Utbildning har varit en trang sektor for bolaget i USA
men dven pa andra marknader. ProstaLund planerar ett
komplett webbaserat utbildningskoncept kombinerat med
simulerad miljo i certifieringen av anvandare for behandling
med CoreTherm. P3 sd satt kvalitetssakras behandlingen
ytterligare.

MARKNADSGODKANNANDE KINA 10 %
Marknadssupport och vidare arbete i
marknadsgodkannande.

processen mot

"Idag opereras cirka 150 000 patienter drligen i USA samt omkring S 000
patienter i Sverige och styrelsens bedomning dr att mer dn 60 % av dessa skulle
kunna vara lampliga for CoreTherm. ProstaLund ser dven att mdnga patienter som
behandlas med katetrar skulle vara ldmpliga for metoden vilket 6kar den totala
marknadsstorleken betydligt.”



VD Hans Ostlund
kommenterar

Det ar med stolthet och 6dmjukhet jag tagit pa mig
uppgiften att se till att fler patienter varlden 6ver kan ta
del av ProstaLunds innovativa produkter. CoreTherm-
teknologin visade sin potential redan for 20 ar sedan men
det har hdant mycket sedan dess. ProstaLunds medvetna och
strukturerade forskningssatsning under aren har lett fram till
den metod som vi idag ser som den optimala behandlingen
av BPH. Det storsta genombrottet i var metod var troligen
Schelin-katetern som, via administration av beddvande
och blodstillande ldkemedel direkt i prostatan, vasentligt
forkortade behandlingstiden fran tidigare 45-60 minuter till
nuvarande skonsamma cirka 10 minuter.

CoreTherm ar en evidensbaserad minimalinvasiv behandling
som i kliniska studier star sig stark i jamforelse med
standardbehandlingen (TURP)vid godartad prostataforstoring
(BPH). Med CoreThermsslipper dessutom patienteninlaggning
och narkos. Efter behandlingen minskar symptomen for
varje dag som gar, med full effekt efter 3 manader. Detta
ar en skonsam behandling och darfor kan vi ocksa erbjuda
CoreTherm ftill patienter som inte lampar sig for traditionell
BPH-kirurgi - sa kallade hogriskpatienter. Genom att mata
temperaturen i prostata under hela behandlingen kan vi
skraddarsy den for varje enskild patient. CoreTherm utmanar
marknaden och vi driver ocksa standigt pa utvecklingen for
en annu battre behandling for patienter som lider av BPH.

OKADE MARKNADSINSATSER FOR ATT FORSTARKA DEN
POSITIVA FORSALININGSUTVECKLINGEN

Vi fortsatter pa var sedan tidigare faststallda plan men har
under aret anpassat oss till nya forutsattningar fran de
lardomar vi tagit till oss. En 6versyn av den nordamerikanska
marknaden har visat pa behovet av att erbjuda CoreTherm till
fler och andra kundkategorier an vi tidigare gjort. Enligt var
nya strategi och affarsmodell for USA kommer darfor sélj- och
marknadsinsatser i storre utstrackning riktas mot sjukhusens
Oppenvardsmottagningar samt storre lakargrupper. Vi
har anstéllt en ny forsaljningschef i USA med mer an 20
ars erfarenhet av att framgangsrikt leda saljinsatser mot
storre halso- och sjukvardsinstitutioner. Vi kommer &ven
att komplettera vart forsaljningsteam genom att fastanstalla
egna saljare, for att pa sa satt ytterligare 6ka forsaljningen
pa den amerikanska marknaden. Vi starker pa detta satt
var organisation i omstallningen till den nya affairsmodellen
och vi hoppas déarmed kunna 6ka tempot i utrullningen av
den nya strategin. Fran och med nasta ar skapas dessutom
battre forutsattningar for sjukhus i USA att infora CoreTherm
som en del i sin urologiska sjukvardsverksamhet i och med
den hojda ersattningsnivan, vilket i sin tur skapar battre
affarsforutsattningar for oss pa denna viktiga marknad.

Var ansokan i Kina har tagit langre tid an forvantat: CFDA har
stallt en lang rad foljdfragor pa en detaljerad niva och det ar
var forhoppning att den gedigna genomlysningen ska gynna
oss vid ett godkdnnande. Vi gor aven satsningar pa vara
andra marknader. Till exempel har vi det senaste aret sett
ett okat intresse for CoreTherm i Danmark, dven har kopplat
till mojligheterna att behandla BPH direkt pa mottagning i
stallet for pa sjukhusens operationsavdelning. Darfor har
vi nu forstarkt den nordiska organisationen med en erfaren
dansktalande séljare som gor att vi kan bearbeta marknaden
pa ett battre satt an tidigare.

NYTT UTBILDNINGSKONCEPT OCH NASTA GENERATION
CORETHERM®

Utbildning och traning av nya anvdndare sker redan idag
pa ett standardiserat satt som leder fram ftill en certifiering
av anvandaren. For att anpassa oss till en 6kad forséljning
och forsaljning till ytterligare nya marknader har vi beslutat
att modernisera utbildningskonceptet. Vi ser webbaserad
inldrning tillsammans med mojlighet att trénas i att hantera
utrustningen i en simulerad miljo som avgorande for att
metoden ska kunna vaxa. En del av emissionslikviden ar
avsedd att finansiera vidareutveckling av produkten i syfte
att oka anvdndarvdnligheten och integrera den senaste
kunskapen kring metodens utforande i maskinen.

Vi star pa en stabil grund med gedigen forskning och en
valutvecklad behandling. Vi har lagt en genomarbetad plan
for vara marknadsinsatser med forsaljning, utveckling och
utbildning. Vi har nu pabdorjat nasta steg och star redo att hoja
vara insatser genom den kommande foretradesemissionen.

Hans Ostlund
Verkstdllande Direktor

ProstaLund AB (publ)



Erbjudandet
i sammandrag

TECKNINGSTID:
29 november — 13 december 2016.

TECKNINGSKURS:
6,25 SEK per aktie. Courtage utgar ej.

FORETRADESRATT:
Sista dag for handel i bolagets aktie inklusive ratt att
erhalla teckningsratter var den 24 november 2016
och forsta dag exklusive ratt att erhalla teckningsratter
var den 25 november 2016. Avstamningsdag ar den
28 november 2016.

For varje befintlig aktie erhalls en (1) teckningsratt.
Innehav av fem (5) teckningsratter berattigar till teckning
av tre (3) nya aktier.

ANTAL AKTIER | ERBJUDANDET:

Erbjudandet omfattar hogst 3 852 577 aktier, vilket
vid full teckning ftillfor bolaget cirka 24 MSEK, fore
emissionskostnader.

ANTAL AKTIER INNAN NYEMISSION:
6 420 962 aktier.

ProstalLunds vision

HANDEL MED TECKNINGSRATTER:
Handel med teckningsratter pagar under perioden
29 november — 9 december 2016.

HANDEL MED BTA:

Handel med BTA (betald tecknad aktie) pagar
fran och med den 29 november 2016 ftill dess att
foretradesemissionen registrerats hos Bolagsverket.
Denna registrering berdknas ske i slutet av december
2016.

VARDERING:
Cirka 40,1 MSEK (premoney).

MARKNADSPLATS:
ProstaLunds aktie handlas pa AktieTorget.

ISIN-KOD:

Aktie: SE0002372318
Teckningsratt: SE0009356835
BTA: SE0009356843

TECKNINGS- OCH GARANTIATAGANDEN:
ProstalLund har erhallit skriftliga bindande
teckningsforbindelser och garantiteckning motsvarande
hela emissionsbeloppet.

..dr att nd en marknadsledande position genom att med god lonsamhet erbjuda
patienter med godartad prostataforstoring en behandling som:
«  kan anpassas efter varje typ av prostata oavsett form, storlek etc.;

«  kan anpassas efter patientens individuella forutsittningar;
dr definitiv, det vill siga att inga ytterligare behandlingar behovs;
dr smdrtfri;
dr sdker och biverkningsfri.

ProstaLund AB
Mobilvagen 10
223 62 Lund, Sverige
046-12 09 08
info@prostalund.com
www.prostalund.se



