Milz & Comp.

Vom Mitarbeiter zur Fihrungskraft

Intensiv-Seminar:
24.-25.03.2020, Koln
09.-10.06.2020, K6In

TTan" 4

So starten Sie erfolgreich als Fithrungskraft!

Neue Positionen bergen neue Herausforderungen. Die Aufgaben und Pflichten einer Fithrungskraft sind von auB3en oft schwer
wahrzunehmen. Delegieren und Kontrollieren stellen hierbei nur einen Bruchteil der Aufgaben dar. Nur wie den Sprung vom
Mitarbeiter zur Fithrungskraft schaffen? Wie die neuen Ziele umsetzen? Wo ansetzen, um die neue Herausforderung anzugehen?

5 starke Vorteile

Sie lernen lhren Verantwortungsbereich
zu analysieren, Handlungsnotwendig-
keiten zu identifizieren und die richtigen
Mafnahmen zu initiieren.

Sie lernen und uben Techniken der
operativen Mitarbeiterfiihrung.

Lernen Sie die wesentlichen Eckpfeiler
eines funktionierenden Teams kennen.

Dank stark begrenzter Teilnehmerzahl
lernen Sie intensiv in kleiner Runde. Sie
knuipfen hochwertige Kontakte mit
anderen Teilnehmenden.

Sie erfahren, was Sie in Ihrem Denken und
Handeln kiinftig dndern kénnen und sollten,
um sich in Ihrer neuen Rolle zurechtzufinden.

Zielgruppe Inhalte Lehr- und Lernmittel

o Personalfachleute ¢ K.I'éirung der neuen Rolle als * Ausfihrliche Seminarunterlagen

* Fithrungskrifte und Teamleiter Fiihrungskraft *  Praxisorientierte Ubungen und
* Unterscheidung zwischen Fithrungs- Beispiele

Dauer und Facharbeit «  Expertenvortrag
» Sicherstellung der « Training in der

* 2Tage Handlungskompetenz als Fithrungskraft Fih k ikati

. i . <17 AR thrungskommunikation

Jeweils 09:00 bis 17:00 Uhr * Einblick in Fithrungsaufgaben und — « Einzel- und Gruppeniibungen
instrumente
Listenpreis * Fihrungsstile und —verhalten
. €990,~ zzgl. MwSt. *  Kommunikation und Gesprachsfiihrung

* Erfolgreiche Teamleitung
* ,Fahrplan Fiihrung*

¢ inkl. Seminar-Extras
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lhr Seminarleiter und Trainer

r-.

STZEVES  Thomas Bohn

Mit mehr als 20 Jahren Erfahrung als Consultant und Projektmanager setzt er diese
Erfahrungen seit mehr als 10 Jahren auch in Trainings und Seminaren um. Seine

Trainingsschwerpunkte sind die Themen Strategie, effizienter Vertrieb, Vertriebsoptimierung
und Projektmanagement. Dabei setzt er auf interaktive Trainings mit nachhaltiger
Transfersicherung.

Seit tber 20 Jahren gefragter Trainer, Coach und Berater
Autor von zahlreichen Fachartikeln, Studien und Fachbtichern
Steht fur interaktive Trainings mit nachhaltiger Transfersicherung

€€ ch fand das Seminar super. da der Refe- €€ Vielen Dank fiir das spannende Seminar. “C autdliesem Wege mdchte ich mich bereits
rent immer sehr gute. praxisnahe Beispie- lch freue mich schon darauf das Erlernte, heute mit den noch ganz frischen Eindrii-
le gegeben hat. 77 auch mit Hilfe der zur Verfigung gestell-

cken vom Seminartag bedanken. Fur mich

ten Tools, in meiner Praxis umzusetzen. > P . . .
. persénlich war dieses Seminar lehrreich,

Sven Urban . i b3t hilfreich und nich
Geschaftsfibrender Gesell- Thilo Kaufmann fur mein Tagesgeschaft r_fre;c ’L.r,n nicht
schafter Erlebnisland Euro- A5 der Geschaftsihrung, zuletzt auch lebhaft vermittelt.

strand GmbH & Co. KG Terbriiggen Showproduktion

Ulrich Hauswirth
Regionalleiter Vertrieb, Nie-
derberger Rhein-Berg
GmbH & Co. KG

Melden Sie sich jetzt an — per Fax, Mail oder Telefon.

Einfach Faxantwort ausfiillen und faxen. Eine Anmeldung via E-Mail oder Telefon ist selbstverstandlich auch moglich.
Sie erhalten umgehend eine Bestdtigung — sofern noch Plédtze vorhanden sind. Die Anmeldungen werden in der Reihenfolge des
Eingangs berticksichtigt. Bei Riickfragen hilft Ihnen gerne Frau Yvonne Schreiner (0221-2054 800, schreiner@milz-comp.de) weiter.

Milz & Comp. GmbH Kundenmeinungen Kundenmeinungen
der letzten 12 Monate der letzten 12 Monate
Fon  +49(0)2212054 800 Top VON KUNDEN
Fax  +49(0)2212720 204 T 0 o
Mail seminare@milz-comp.de S —
________ B
Faxantwort
[ ] Ich/Wir nehme(n) mit ___ Person(en) am ___. . in teil.

D Ich/Wir interessiere(n) mich/uns fir ein firmeninternes Seminar

D Ich/Wir interessiere(n) mich/uns fur lhr vollstandiges Seminarangebot.

Vorname Name
Funktion Firma
Stralle PLZ / Ort
Telefon E-Mail
Datum Unterschrift

Eine Absage von vereinbarten Terminen ist bis 8 Wochen vor dem vereinbarten Termin kostenfrei moglich. Fur Stornierungen danach berechnen wir 100 % der Seminargebiihr.
Anstelle der angemeldeten Person kann ein Vertreter an der Veranstaltung teilnehmen, ohne dass zuséatzliche Gebuhren entstehen.



