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Visite immobiliere : check-list a ’attention
des acheteuses et des acheteurs

e Souligner les atouts : commencez la visite par les points forts du logement. Il
s’agit en général des pieces de vie. Assumez le role de guide pendant la visite
et ouvrez les portes. Décrivez les piéces et communiquez les informations
essentielles. Laissez aux visiteurs le temps qui leur est nécessaire pour se forger
une impression.

e Faire preuve de transparence : énoncez tous les défauts du bien a
vendre. En tant que vendeuse ou vendeur, vous étes responsable de ces
derniers. Si vous omettez de les mentionner a la vente, vous risquez des
poursuites.

e Répondre aux questions : si possible sans attendre. Une question vous prend
au dépourvu ? Proposez de vous renseigner, puis de donner la réponse plus tard.

e Faire un point : apres la visite, faites un point : qu’est-ce qui s’est bien
passé ? Quels sont les éléments de cafouillage ? Que pouvez-vous
améliorer pour la prochaine visite ? Quelles questions vous a-t-on
posées ?
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