
Etape 1 :
Formation de

2 mois 

Etape 2 :
Suivi d’1 an

U       NE TEAM D’EXPERTS À VOS PETITS SOINS !

ONBOARDING Valoriser le
projet de reprise

Financer sa
reprise

Statut et montage
juridique

Plan d’action

Processus de reprise
& feuille de cadrage

Prospecter

Enjeux patrimoine
et fiscalité

Doper sa
posture et
négocier

1 an de suivi

Les objectifs
Comprendre les étapes clés
de la reprise et structurer son
projet 

Cadrer son projet de reprise en
fonction de son profil, de ses
ambitions et de ses moyens 

Passer d'une réflexion initiale à
une vision claire, structurée et
activable

Un parcours conçu pour
sécuriser chaque étape du
projet de reprise et monter en
puissance progressivement 

Être une première

Ludovic Chikli
Fondateur et dirigeant -
Directeur financier

Claire Squara
Experte en
transmissions de TPE-
PME

Isabelle Sakakini
Transmission & Reprise
d’entreprise

Estelle By
Sécurisation des activités

Stéphanie Messager-Capdeville
Cession & Reprise de PME

Et bien plus encore

Intégrer un réseau national
et local d’entrepreneures et
profiter des opportunités du
réseau

Échanger avec la
communauté en ligne via
l’application En Premières

Participer aux évènements
du réseau

Récupérer les supports
pédagogiques des ateliers

Accéder aux experts,
mentors et partenaires pour
accélérer votre
développement.



Prête à reprendre
votre entreprise ?
Candidatez !

E       ntreprendre sans partir 
de zéro !

Vous repartirez
avec...

Reprenez une entreprise avec une longueur
d’avance

Informations pratiques :

Tarifs :

850€ TTC (payable en 3 fois)

Durée : 40h de formation + 1 an

d’accompagnement

Lieu : Pixel - 11 rue Louis Banc, 92400 Courbevoie -

Métro 1 Esplanade de la Défense

Horaires : 10h à 17h - les mercredis

Format : Ateliers collectifs 

Ce programme est fait pour vous si...

✓ Vous envisagez de reprendre une entreprise plutôt
que d'en créer une

✓ Vous voulez allier la force du collectif

✓ Vous avez besoin d'un accompagnement structuré
dans la durée pour ancrer votre plan d'actions

Une feuille de
cadrage claire pour
structurer votre
projet de reprise

Un plan de
prospection solide
pour identifier les
entreprises à
reprendre

Une méthode pour
valoriser et négocier
le projet visé

Un montage
juridique et financier
préparé, adapté à
une reprise ou une
association

Un plan d'actions
concret, ancré dans
la durée grâce à 1 an
de suivi et de mises
en relation avec
cibles et financeurs
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	Stéphanie Messager-Capdeville

