Rol / Titulo: Representante de ventas

Supervisor inmediato: Gerente de succursal

Funcioén de trabajo principal: Incrementar las ventas en los mercados de MX.

Responsabilidades mayores:

. Responder a las llamadas de ventas entrantes para todas las lineas de productos para todos los prospectos de Peru,
asi como realizar llamadas de seguimiento salientes regulares segun sea necesario para cumplir o superar las
expectativas de los clientes y los objetivos de ventas.

e  Ferias comerciales: proporcione asistencia fisica en la demostracién del aserradero y trabaje en colaboracién con el
servicio de atencion al cliente

. Realizar correspondencia de seguimiento regular de manera oportuna con los prospectos objetivo segun lo asignado
por el gerente de ventas.

e  Administrador de cuentas y contactos por Whatsapp, Instagram, Facebook, ventas por Amazon, e-commerce.

. Mantener graficos de desempefio de ventas mensuales personales.

e Asista a las reuniones semanales regulares del departamento de ventas.

e  Asistir en recorridos de visitantes de las instalaciones de Lurin.

e  Viajar alos sitios de los clientes para comprender las necesidades del cliente y cerrar tratos.

. Realizar visitas de rutina a los clientes existentes para fortalecer las relaciones y recomendar productos adicionales.

. Cree cotizaciones, ingrese los pedidos de los clientes y administre la informacion del cliente en la base de datos
Wood-Mizer

. Conocedor y creible sobre la gama completa de productos Wood-Mizer y los productos competitivos

e ldentificar y satisfacer cualquier necesidad del cliente que Wood-Mizer pueda satisfacer

Educacion:

e  Titulo universitario preferido
Experiencia:

. Se prefiere 4-5 afios de experiencia en ventas en el campo relacionado
Habilidades:

e Bilingle: inglés y espafiol

e  Toma lainiciativa

. Capacidad para mantenerse concentrado mientras trabaja en estrecha colaboracion con otros

. Excelentes habilidades de comunicacion verbal y escrita

e  Capaz de viajar con regularidad (25-50% del tiempo)

. Licencia de conducir

e  Viaje internacional

. Capaz de trabajar de lunes a viernes de 8:30 a.m. a 6:00 p.m. y fines de semana segun sea necesario

e  Conocimientos informaticos previos: Microsoft Office, Excel, CRM (sistema de gestién de relaciones con el cliente)

Corporate Headquarters 8180 West 10th Street TEL: 317.271.1542
Wood-Mizer Products, Inc. Indianapolis, IN 46214 FAX: 317.273.1011
woodmizer.com



