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Nech &tendre, at za tebe zaplati stvoreni PRIBEHu!

Nejbéznéjsi zpUsob vydani knihy vlastnim nékladem vypada asi takto:

1.
2.
3.

rozparat slamnik,

vytdhnout z néj svazek bankovek,

ty pak odnést vydavateli, jenZ po nich lacné chmatne a nasledné knihu vyda nebo taky ne (i to se
bohuZel stava).

Tento zplsob je dobry pro nékoho, kdo ma haldy penéz a malo casu (resp. je netrpélivy). Proziravéjsi a
méné nahly autor mlze vyuzit mnohem chytrejsi zplsob, a sice nechat si knihu vyrobit s vyuZitim jejiho
pfedprodeje.

Podstata myslenky je jasna: zakaznici si dopredu (se slevou, pochopitelné) koupi knihu, kterou dostanou
nikoli hned, nybrz az bude vyrobena. Jinymi slovy: zakaznici paj¢i autorovi penize na vydani dila, jez si pak
za odménu mohou predist.

Popisme si krok po kroku, jak to u nas funguje:

1.

Autor si s nakladatelem sjedna doporucenou koncovou prodejni cenu (dale jen ,DOC”) jednoho
vytisku knihy.

Dale si autor s nakladatelem sjedna predprodejni slevu (PS) z DOC. Z predbéznych kalkulaci nam
vyplynulo, Ze rozumna sazba této slevy se pohybuje kolem 10 %.

Odectenim PS od DOC vznikne cena predprodejni (CP). Tj. ¢astka, za niZ bude kniha v predprodeji
nabizena zdkaznikm.

Dale nakladatel autorovi vycisli vyrobni cenu jednoho vytisku. Vyndsobenim této ¢astky poctem
vytisk(l je stanovena sumdrni investice do vyroby celého nakladu knihy (SUM) — co? je zdroven
celkova ¢dastka, kterd musi byt v predprodeji ,,vybrana“ od zdkaznikl, aby mohl byt naklad knihy
vyroben.

Ihned po podpisu nakladatelské smlouvy je spustén predprodej. Jakmile dosahne jeho zlstatek vyse
sjednané zalohy (standardné 2.000 K¢), zahdji nakladatel pfipravu vyroby (Cili nikoli az po ,vybrani”
celé vyse SUM, jak to praktikuji jinde). Jest v autorové bytostném zajmu, aby predprodeji zajistil co
nejsirsi publicitu (my mu s tim pochopitelné pom(zeme, coz? je zase v naSem zajmu). Pozn.: v zajmu
urychleni celého procesu mlze autor zaplatit zalohu ze svého, jesté pred spusténim predprodeje —
v takovém pripadé se zaplacend zéloha samozfejmé odecte od SUM.

Az do okamziku, nezZ je kniha pfedana do tisku (Cili odeslana objednavka tiskarné), mlze autor od
predprodeje (a potazmo nakladatelské smlouvy) ustoupit. V takovém pripadé jsou zakaznik(im, co si
knihu predkoupili, penize vraceny v pIné vysi. Nakladatel si ponecha pouze vySe zminénou zalohu na
alespon ¢astec¢né pokryti provedenych pripravnych praci (lektorace, korektura, grafika, zlom ...).

V okamziku, kdy je predprodejem pokryta celkovd vyse SUM, putuje kniha do tisku. Nedafi-li se
potfebné sumy dosdhnout, sjedna si nakladatel s autorem oboustranné schidné feseni (Cili plan B).

Pfiklad:

Franta Vomacka napsal trhdk a nabidl ho nasemu nakladatelstvi k vydani.

Smluveny naklad je 100 vytiskd, protoze Franta Vomacka je proziravy a moudry muz.

Dohodou mezi nakladatelstvim a Frantou Vomacka se dospéje k doporucené koncové prodejni
cené 200 KE za jeden vytisk.

Sazbu predprodejni slevy si obé strany smluvi na 15 %. Pfedprodejni cena jednoho vytisku tedy
¢ini 170 KE.
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e Vyrobni cena jednoho vytisku je mrzkym kapitalistou (Cili nakladatelem) vykalkulovana na krvavych
75 KE. Celkova investice do vyroby nakladu knihy tak cini 7 500 K¢.

e Nakladatelstvi spusti nejen vyrobu knihy, ale i jeji pfedprodej — a Franta Vomacka toto podpori
aktivitou na socialnich sitich a v okruhu svych kamaradu, pribuznych, pritelkyn apod. Totéz ucini
nakladatel, je to v jeho zajmu.

eV okamziku, kdy je v predprodeji prodano 33 vytiskd knihy, jest pokryta celkova investice do
vyroby knihy. Pfedprodej konci a kniha jde do tisku.

e 100 ks vyrobenych knih je rozdéleno dle nasledujiciho schématu:

o 33 vytiskl knihy okamZzité obdrzi zdkaznici z pfedprodeje (viz vyse)

o 2 vytisky knihy putuji do archivu nakladatelstvi

o 5 wytiskd knihy schramstnou instituce dle zakonné povinnosti

o zlstava 60 vytiskd knihy, z nichZ si nakladatel podrzi po dobu 60 kalendarnich dni 16
vytisk(, aby pripadné uspokojil Zddouci zajem knihoven dle zdkonné nabidkové
povinnosti. Se zbytkem se naloZi dle dohody mezi Frantou Vomackou a nakladatelem:
bud'si knihy prodava/rozdava autor sam, nebo je za néj prodava nakladatel (a vyplati mu
sjednanou provizi), nebo ¢ast tak a ¢ast onak.



