
10 askelta onnistuneen seurantaprofiilin luomiseen

Määrittele liiketoimintasi ydin

Ajattele kuin ostaja

Opi aiemmista tarjouskilpailuista

Tutustu CPV-rakenteeseen

Valitse tarpeeksi kattavat CPV-koodit
Valitse CPV-koodit siten, että ne kattavat n. 80 % tarjonnastasi. Hieman yleisempien koodien käyttö varmistaa, etteivät olennaiset kilpailutukset jää sinulta huomaamatta.

Testaa eri avainsanoja ja CPV-koodeja

Rakenna seurantaprofiilisi

Ota käyttöön ilmoitukset ja suodattimet

Seuraa alustavia tuloksia

10 Tarkista ja kehitä seurantaprofiilia säännöllisesti

Näin luot onnistuneen seurantaprofiilin




Yleisiä vinkkejä ja parhaita käytäntöjä

Tarvitsetko lisätukea?

Oikein rakennettu seurantaprofiili on menestystekijä

https://contact.mercell.com/?lang=en
https://info.mercell.com/fi-fi/tarjoajille/contact-an-industry-expert/

