Najefektivnije internet marketing metode

22.4.2015.godine, 8h, (min. polaznika = 25, max = 50), 999 KM 197 KM

Informacije o instruktoru

Instruktor (i) Email Lokacija i dostupnost
1. Nedim Sabi¢ i@neximuss.com Travnik, 12-18h
2.

Biografija instruktora (link)

Nedim Sabi¢ je jedan od pionira internet marketinga (pogotovo SEO) u Evropi. Internet marketingom se bavi vise od 10
godina. Radio je za velike Njemacke firme, a potom otvorio svoju prvu firmu. Nedim je poduzetnik i investitor, ali |
dalje intenzivno ucestvuje u izradi | promociji svojih proizvoda. Trenutno se fokusirao na prodaju digitalnih proizvoda
na svjetskom trzistu.

Opste informacije o kursu
Teaser

Internet marketing se jako brzo mijenja, zato ée vodeci internet marketing stru¢njak predstaviti
najakutelnije internet marketing metode i pokazati djelovanje najefektivnijih metoda na prakti¢nim
primjerima.

Opis kursa

Kurs ce biti stepenovan, tako da ce svaka od tema poceti sa nivoa pocetnika tj. nekoga ko nije upoznat sa tom vrstom
internet marketinga, da bi potom se i$lo na prosjecni nivo | onda na nivo eksperta. Na svakom nivou ¢emo se otprilike
isto vremena zadrzati.

Obradit ¢cemo aktuelne internet marketing metode:

Google Adwords (oglasavanje na Google-u)

SEO (optimizacija za Google)

Facebook Ads (oglasavanje na Facebook-u)

Retargeting sa Google-om | Facebook-om (lov na odbjegle kupce)
Affiliate Marketing (posrednicka prodaja)

Email Marketing (gradnja listi | direktni email marketing)

Gmail Ads (reklame unutar Gmail-a)

Uz to ¢emo pokazati nuzne alate za mjerenje efektivnosti:

Google Analytics | Adwords konverzije
Izrada landing page-a | A/B testing iste
Mjerenje ROI-a

Customer Journey

Custumer Lifetime Value
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Ono sto je najbitnije jeste sinergija i povezanost svih ovih elemenata tj. instrumenata internet marketinga. ClIlj
efektivnog internet marketinga jeste da trosak oglasavanja bude manji od prodajne cijene proizvoda, tako da marza
postoji tj. bude Sto veca.

Ocekivanja i ciljevi

Dobit cete pregled svih trenutno aktuelnih internet marketing metoda, selekciju onih kojima se zaista vrijedi posvetiti
te savjete za koje rijetko ko ¢uo u Evropi, kamo li na Balkanu.

Cij je da na kraju dana tacno znate koju metodu trebate primjeniti da bi u svom poslu prodali vise | bolje.

Materijali/oprema potrebna za kurs

Neophodni materijali/oprema

* Glad za znanjem

* Dobro raspolozenje
PoZeljni materijali/oprema
 Nesto da pravite biljeske
Trajanje kursa

22.4. 10:00

22.4. 18:00

Raspored

10:00 — 10:30 Google Adwords (Search, Display, Gmail SP)
10:30 — 11:00 SEO (Onpage, WDF*IDF, Linkbuilding, Content Marketing)

//11:00—11:30 Prva kafe pauza

11:30 — 12:15 Facebook Ads (Ads Manager, Power Editor, Video Skin)
12:15—-12:30 Retargeting (Adwords i Facebook Custom Audiences)
12:30 — 13:15 Affiliate Marketing (iz svakog ugla)

///13:15 — 14:00 Rucak

14:00 — 14:45 Email Marketing (List Management, direktni Email marketing)
14:45 — 15:30 ROI (kao centar svih dogadanja - zarada)

/7 15:30—16:00 Druga kafe pauza

16:00 — 16:30 Google Analytics i Adwords konverzije (mjerenje i pravilno analiziranje)
16:30 — 17:00 Izrada landing page-a i A/B testing iste (putem jednog alata)

17:00 — 17:30 Customer Journey (razumjevanje i definisanje ciljne grupe)

17:30 — 18:00 Custumer Lifetime Value (najbitnija brojka u internet marketingu)

/77 20:00 - After Party
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