Efikasno upravljanje potrazivanjima kompanije
Syllabus

Semestar, Godina

Informacije o instruktoru

Instruktor (i) Email Lokacija i dostupnost
1. Denan Bogdani¢ Bogdanic.djenan©gmail.com Po dogovoru
2.

Biografija instruktora (link)

Denan Bogdanic¢ je Magistar ekonomskih nauka sa viSe od 15 godine iskustva u finansijsko- kreditnim poslovima. Zadnjih
6 godina je zaposlen kao direktor jedine fakrinske kuce u BiH. Prije toga je karijeru gradio u mikrokreditnom sektoru,
napredujuci sa pozicije kreditnog sluzbenika do direktora kreditnih operacija. Autor je nekoliko strucnih radova I
tekstova iz oblasti kreditiranja | faktoringa. Radio je kao instruktor/predavac na vise projekata koji su imali za cilj
edukaciju poduzetnika iz oblasti finansija | biznisa. Gost/predava¢ na Ekonomskom fakultetu Sarajevo na predmetu
Finansijski menadZment na temu Upravljanje potrazivanjima.

Opste informacije o kursu
Opis kursa
Da bi kompanija i biznis bili uspjeSni, moraju prodati svoj proizvod ili uslugu. Prodaja proizvoda ili
usluge cesto ne ovisi samo o kvalitetu, cijeni, mjestu i promociji naSeg proizvoda, ve¢ i o uslovima
plaéanja istog. Takoder, kompanija mora sebi postaviti i pitanje : “Kome prodaje svoje proizvode ? Po
kojim uslovima pla¢anja? Kako finansira svoju proizvodnju i prodaju? Kako napla¢uje svoju
robu/usluge?... Odgovori na ova pitanja veoma cesto se traze ad-hock i kada je kasno. Rezultat loSih
analiza kupaca, pogresnih odluka o odgodenom plac¢anju cesto biva i bankrot kompanije.
Tokom seminara ¢emo se upoznati sa

- faktorima koje mora kompanija uzeti u obzir ukoliko Zeli robu prodavati na odgodeno plaéanje,

- promjenama u bilansnim pozicijama koje to uzrokuje,

- obavezom kreiranja kreditne politike kompanije

- instrumentima obezbjedenja naplate potrazivanja

- uspostavljanjem sistema identifikacije rizika nenaplate

- koracima naplate
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Ocekivanija i ciljevi

Cilj ovog kursa jeste upoznati ucesnike sa
faktorima koje kompanija treba razumotriti prije odluke o nacinu naplate svoje robe/usluga
kako naéén naplate nase robe/usluge utice na realizaciju prodajnih ciljeva

kako sistematski vrednovati rizik saradnje sa pojedinim kupcima i upravljati pojedinacnim potrazivanjima

kako se zastiti od rizika nenaplate

Materijali/oprema potrebna za kurs

Neophodni materijali/oprema
Olovka, papir i pitanja za predavaca

Pozeljni materijali/oprema

Trajanje kursa

Pocetak kursa (dan, mjesec, godina, u sat:minuta) - kraj kursa (dan, mjesec, godina, u sat:minuta)
Trajanje kursa je maksimalno 1 dan / 4 sata
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