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Biografija instruktora

Aida Sujoldzic je diplomirani psiholog, sa vise od 15 godina profesionalnog iskustva u privatnom i
NVO sektoru u upravljanju ljudskim potencijalima, opéem i tehnickom upravljanju projektima,
menadZzmentu, marketingu, mentoringu i coachingu. U januaru 2014.godine je pokrenula praksu
Coaching by Aida koja ima za cilj izgradnju potencijala i poboljsanje efikasnosti pojedinaca, bez
obzira da li je posrijedi tim, menadzer, menadzerica ili neko sa uocenom potrebom za licnim
razvojem. Na specifican i jedinstven nacin Aida spaja kljucne aspekte razvoja 21.vijeka-emotivnu
i duhovnu inteligenciju, vjestine vodenja i kontinuirano ucenje.

Vise informacija mozete nadi na www.coachingbyaida.com

Opste informacije o kursu

Opis kursa

Coaching na temu ‘Otkljucajte svoj prodajni potencijal’ obuhvata vitalne segmente prodaje koji
se odnose na misaone zakone prodaje, identifikaciju aktuelnog prodajnog potencijala,
savladavanje straha od neuspjeha postavljanjem ciljeva pomocu AIDA principa, faktore koji
uzrokuju kupovinu i kljuc su profesionalne prodaje (empatija, slusanje, facijalna ekspresija), te
tehnike koje olaksavaju prodaju (fascilitativna pitanja, nacela uvjeravanja i utvrdivanje potreba).

U narednih 12 mjeseci mozete udvostruciti svoj dohodak ukoliko postanete 10% bolji u svakom od
tih vitalnih segmenata prodaje.

Vrijeme je sada-prijavite se na ovaj coaching seminar i budite jedan od onih 20% koji donose 80%
rezultata!

Ocekivanja i ciljevi

Sticanje i primjena znanja o vitalnim funkcijama unutrasnje i vanjske igre uspjeha u prodaji, odnosno funkcijama koje
utjecu na sva podrucja prodaje, bez obzira na vrstu proizvoda ili usluge.
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Materijali/oprema potrebna za kurs

Neophodni materijali/oprema

* laptop, projektor, ploca pisi-brisi, 20 kom olovki, papir A4 format-40 listova,

Trajanje kursa

Pocetak kursa (dan, mjesec, godina, u sat:minuta) - kraj kursa (dan, mjesec, godina, u

sat:minuta)

Jednodnevni trening u period od 15:00 do 20:00 (ukupno 5h)

Raspored

Sedmica Tema Literatura Vjezbe
‘Otkljucajte svoj prodajni 1. Uvod/ Vjezba 1. Upoznavanje
potencijal’ pravila

(15:00 - 15:20)

2. Misaoni zakoni prodaje
(15:20 - 15:50)

3. Strah od neuspjeha
(15:50 — 17:00; I pauza)

4. Stari model prodaje
vs.novi model prodaje

(17:00 — 17:30)
5. S.D.Morgan fascilitativna

Vjezba 2.Vas aktuelni prodajni
potencijal

Vjeza 3.Uvjerenje/Ono u §ta
vjerujem

Vjezba 4.Planiranje pomocu
principa SMART i AIDA

Vjezba 5. Misaona vjezba

pitanja
(17:30 — 18:00-II pauza)  Vjezba 6.Igranje uloga-AS/FP
6.Empatija Vjezba 7.Asocijacije

(18:00 — 18:15)
7.Tipovi slusanja
(18:15-19:00)

8.Nacela
uvjeravanja/utvrdivanje
potreba

(19:00 — 19:30) ) o
. . .. Vjezba 10.Utvrdivanje potreba
9.Savjeti/zakljucci/refleksija

(19:30 -20:00)

Vjezba 8.Slusanje

Vjezba 9.Facijalna ekspresija
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