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Conformément a larticle R548-4 du Code Monétaire et Financier, lIntermédiaire en Financement
Participatif (IFP) publie sur son site internet un rapport d'activité de lannée civile précédente présentant son
dispositif de gouvernance et indiquant : le nombre et le montant total des projets recus et retenus dans
lannée, le nombre des projets effectivement financés, le montant total des financements sous forme de
credits, préts sans intérét et dons, le nombre total de préteurs, le nombre moyen de préteurs par projet, le
montant moyen des crédits, préts sans intérét et dons par préteur, et les indicateurs de défaillance définis au
b) du 3" de larticle R. 548-5.

Nota:
Pour la bonne compréhension des chiffres globaux de la plateforme, nous distinguons ce qui ressort de la
réglementation PSFP (Prestataire de Services de Financement Participatif) et IFP (Intermédiaire en Financement

Participatif).

- Les indicateurs PSFP concernent les opérations d’émission obligataire, de capital et de préts avec interéts.
* Les indicateurs IFP concernent les dons et les opérations de préts sans intérét.



Chiffres-clefs 2024



Indicateurs PSPF - IFP



Performances des opérations de dettes (préts avec intéréts et obligations)



Les indicateurs de défaillances définis au b) du 3° de U'article r. 548-5



Légende

N= année de lancement

A = Nombre de projets effectivement financés sur la période concernée (les collectes échouées ou non décaissées ne rentrent pas en
compte)

B = Montant effectivement prété sur la période concernée (idem)

C = Durée totale d'amortissement des préts, pondérée par le montant des emprunts

D = Taux d'intérét, pondére par le montant des emprunts

H = Somme du capital des échéances en retard de paiement depuis moins de 180 jours, net des recouvrements (anciennement 6) + Nominal
restant du des projets en retard de plus de 6 mois et / ou procédures collectives + Nominal restant du des pertes définitives

| = Nombre de projets intégralement remboursés

J = Somme du capital remboursé pour les projets intégralement remboursés

K = Somme des intéréts remboursés sur les projets 100% rembourses

L = Nombre de projets en cours de remboursement n'étant PAS dans lune des sections suivantes

M = Somme du capital remboursé et somme du capital restant du sur les projets en cours

N = Somme des intéréts remboursés et somme des intéréts restants a verser sur les projets en cours

O = Nombre de projets en retard de remboursement : ils sont comptabilisés dés le 1er jour de retard (méme si il s'agit d'un retard lié a une
mauvaise transmission ou des délais bancaires; ils seront régularisés a la prochaine publication). Les retards contractuels (pratiqués dans
limmobilier notamment) sont enregistrés comme des retards, méme si le contrat initial prévoit cette possibilité de retard.

P = Somme du capital des échéances remboursées et somme du capital des échéances restant dues pour les projets en retard de
paiement de moins de 180 jours net des recouvrements.

Q = Somme des intéréts remboursés et restant a verser sur les projets en retard de 0 a 6 mois

R = Nombre de projets en retard de paiement de plus de 180 jours ou dont la société est en procédure collective ou ayant fait lobjet d'une
déchéance du terme contractuelle

S = Somme du capital des échéances remboursées pour les projets en retard de paiement de plus de 180 jours et somme du capital

en retard de paiement et du capital restant du d'une société en procédure collective ou ayant fait lobjet d'une déchéance du terme
contractuelle, net des recouvrements

T = Somme des intéréts rembourses et restant a verser sur les projets en retard de plus de 180 jours

U = Nombre de projets en perte définitive (liquidation judiciaire ou certificat d'irrécouvrabilité obtenu ou probabilité de récupérer les
sommes jugée nulle par la plateforme)

V = Somme du capital des échéances remboursées et somme du capital des échéances des projets en perte définitive.

W = Somme des intéréts remboursés et restant a verser sur les projets en perte définitive
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Processus de sélection pour les opérations de preéets et investissements

1- PREMIERE ETAPE

Présentation de votre projet

Votre présentation du projet permet a CredoFunding de s'assurer que celui-ci correspond a la nature des projets soutenus sur la
plateforme et de bien comprendre les enjeux financiers. CredoFunding se réserve le droit de refuser une relation d'affaires avec
une entreprise qui pourrait présenter un risque de réputation trop important. Dans certains cas, CredoFunding se réserve le droit
de consulter son comité d'éthique avant de décider d'entrer en relation d'affaires avec un porteur de projet.

2- DEUXIEME ETAPE
Analyse préliminaire

Suite a la lecture de la présentation du projet, notre équipe fixe avec le porteur de projet un échange téléphonique ou un rendez-
vous physique, en général dans les 7 jours. En paralléle, nous lui communiquons par email les documents suivants :

* Les contrats type

+ La convention émetteur - plateforme
- La tarification associée au projet

Pour compléter notre analyse, nous demandons également au porteur de projet de nous communiquer les éléments suivants :

+ Les comptes du dernier exercice de U'entreprise, idéalement sous format de liasse fiscale
* Le reporting et budget pour l'année en cours

3- TROISIEME ETAPE
Entretien téléphonique ou physique

Au travers d'un entretien téléphonique ou d'un rendez-vous physique, et si nécessaire de plusieurs, lanalyste de CredoFunding
procede a linterview du porteur de projet et a sa due diligence. Cet entretien est évidemment l'occasion pour le porteur de projet
de découvrir en détail CredoFunding et son mode de fonctionnement.



4- QUATRIEME ETAPE

Montage financier

Aprés ce premier échange d'informations avec le porteur de projet et la lecture des documents contractuels types, nous établissons
avec lui le montage financier de lopération comprenant le taux, la durée, le mode de remboursement (in fine ou amortissable).

5- CINQUIEME ETAPE

Passage devant le Comité

Lanalyste CredoFunding rédige le document de synthése et prépare lensemble des fichiers qui seront mis en ligne lors de la
collecte. Ces documents, une fois finalisés, sont communiqués au comité de sélection. Lanalyste invite le porteur de projet a
renseigner les documents relatifs a son identité, afin que CredoFunding et son partenaire Mangopay puissent effectuer le KYC
(Know Your Customer), préalable a tout ouverture de compte de paiement sur CredoFunding. Le comité de sélection revoit le
travail de lanalyste. Il débat de chaque projet et approuve ou non la mise en ligne du projet.

En cas de conflit d'intéréts avec lun des membres du comité de sélection, celui-ci en informe les autres membres du comité de

sélection, et il ne participe pas au vote. En cas de conflits d'intéréts concernant une autre personne liee a CredoFunding (salarié,
actionnaire, partenaire commercial..), CredoFunding en informe le comité de sélection, avant le vote.

6- SIXIEME ETAPE

Mise en ligne de la collecte de fonds

Si le comité de sélection donne son aval a la mise en ligne du projet, lanalyste met en forme le dossier sur la plateforme, y associe
les documents contractuels nécessaires, et ouvre la période de collecte.



