Duales myStudium, 180 Credit Points

Programmstart Oktober

Programmstart Januar

tApril

t Juli

Monat Module

Module Module

Module

Gestaltung und
Ergonomie von User
Interfaces.

Nov Onlinemarketing

Praxisreflexion 1:

Eifahrungindas
wisensehatlche

Konsumenten-

Feb - Avbeiten fur Witschatt,
halte Wanagementund

Mar Kommunikation

Praxisprojekt: Agiles
Projektmanagement

Marketing &
Kommunikation

Konsumenten-
halten

Eifahrungindas
wisensehatlche
Avbeiten fur Witschatt,
Managementund
Kommunikation

Praxisreflexion 1:

Mai E-Commerce | Marketing

Praxisreflexion 2.

E-Commerce |

Marketing

Marketing &
Kommunikation
Praxisprojekt: Agiles

reel
Projektmanagement :Commerce|

Marketing

Praxisreflexion 1:

[ J
INTERNATIONAL

UNIVERSITY OF
APPLIED SCIENCES

n jedem Quartalbietet wir Dir eine.

Grundiagen des

Aug Logistik-und Prozess-|  Medienrecht

Business-Modelle
managements

Marketing &
Kommunikation

Grundiagen des
Logistik-und Prozess|
managements

Medienrecht

Grundiagen des
Logistik-und Prozess|
managements

Praxisprojekt: Agiles

Medienrecht | projektmanagement

Praxisreflexion 2.

Customer
Relationship
Management

Nov Statistik

Praxisreflexion 3:

Onlinemarketing

Gestaltung und
Ergonomie von User
Interfaces.

Marketing &
Kommunikation

Grundiagen des
Logistik-und Prozess|
s

aPre Medienrecht
management

Marketing &

Kommunikation Gestaltung und

Ergonomie von User
Interfaces.

o Onlinemarketing

Praxisreflexion 2.

Gestaltungund |

Projektmanagement

Interfaces,

Praxisreflexion 1:

Marketing &
Kommunikation

aus Onlinestudium undoder Prasenztutorien in
Form von professionell geleteten Lemgruppen
am (Vintuellen) Campus,

Beachte, dass Présenzzeiten entsprechend der
Felertage oder Schulferien in Deinem
Bundesland variieren konnen.

Jan Praxisprojekt:
Webshopund | Payment Methoden | Business Model
Plattformen ind Systeme

Mar Retailer

Marketing &
Kommunikation

Webshop und
Plattformen

Payment Methoden
und Systeme.

rong ndas

Enfumr
Konsumenten- wisensehatlche

halten Mansgemenan | Business-Modelle

Praxisreflexion 3: Kommunikation

Mai E-Commerce Il Web-Analytics

Praxisreflexion 4:

E-Commerce Il

Web-analytics

Marketing &

Marketing &
Kommunikation

Konsumenten-
halten Wanagementund
Kommunikation

Praxisprojekt:
Business Model

Kommunikation

E-Commerce Il Web-Analytics

Retailer

Praxisreflexion 3:

E-Commerce | Marketing

Business-Modelle

Praxisreflexion 2:

Marketing &
Kommunikation

Seminar: KIim
Aug Marketing & €-
Commerce

Social Media-
Marketing

Praxisprojekt:
Customer Journey.

Marketing &
Kommunikation

Seminar: KIim
Marketing & €-
Commerce

Social Media-
Marketing

Praxisprojekt:

Seminar: KIim
Business Model

Marketing & €- Socaltedia-

Marketing
Praxisreflexion 4: Commerce Retailer

Nov Wahipfichtbereich A | Wahlpfichtbereich A

Praxisreflexion 5:

Statistik

Customer
Relationship
Management

Marketing &

Marketing &
Kommunikation

Seminar: KIim
Marketing & €-
Commerce

Social-Media-
Marketing

Kommunikation Customer
Praxisprojekt: Relationship
Customer Journey. Management

Statistik

Praxisreflexion 4:

Praxisprojekt
Customer Business Hodel
Statisik Relationship

Management e

Praxisreflexion 3:

Marketing &
Kommunikation

Praxisprojekt:
Feb Wahlpflichtbereich B | Wahipfichtbereich & Webshop.

Development"

Marketing &
Kommunikation

Wahipfichtbereich A

Wahipflichtbereich A

Praxisprojekt:

Webshopund | Payment Methoden
Plattformen undSysteme | Customer Journey.

Praxisreflexion 5:

Mai Wahlpfichtbereich C | Watlpflichtbereich C

Praxisreflexion 6:

Wahipflichtbereich B

Wahipfichtbereich 8

Marketing &

Marketing &
Kommunikation

Webshopund | Payment Methoden
Plattformen und Systeme.

Praxisprojekt: Kommunikation
Webshop. Wahipfichtbereich A | Wahlpflichtbereich A

Development"

Praxisreflexion 5:

Praxisprojekt:

E-Commerce Il
Customer Journey.

Web-analytics

Praxisreflexion 4:

Marketing &
Kommunikation

Aug Bachelorarbeit Bachelorarbeit

Hack Analyse

Marketing &
Kommunikation

Wahipflichtbereich C

Wahipfichtbereich C

Praxisprojekt:
Wahlpflichtbereich B | Wahipfiichtbereich & Webshop.

Praxisreflexion 6: Development'

Bachelorarbeit

Bachelorarbeit

Marketing &

Marketing &
Kommunikation

Wahipfichtbereich A | Wahlpflichtbereich A

Kommunikation

Wahipfiichtbereich C [ Wahipfichtbereich ¢

Hack Analyse

Praxisreflexion 6:

Praxisprojekt:
Wahipflichtbereich B | Wahipfiichtbereich & Webshop.

Development"

Praxisreflexion 5:

Marketing &
Kommunikation

Jan
Feb
Mar

Bachelorarbeit Bachelorarbeit

Hack Analyse

Marketing &
Kommunikation

Wahipflichtbereich C [ Wahipfichtbereich

Apr
Mai

Jun

Bachelorarbeit Bachelorarbeit

Hack Analyse

Praxisreflexion 6:

Marketing &
Kommunikation

Kursinformation

Bachelorarbeit
Customer Relatonship Management
E-Commercel
ECommercell

Gestaltung und Ergonomie von User Interfaces
Grundiagen des Logistk- und Prozessmanagements
Konsumentenverhalten

Marketing

Medienrecht

Onlinemarketing

Payment Methoden und Systeme

Praxisprojekt: Agles Projektmanagement
Praxisprojekt: Business Model Development Online - Retailer
Praxisprojekt Customer Journey

Praxisprojekt: Digtale Business Hodelle:
Praxisprojekt: Growth Hack Analyse
Praxisprojekt:ebshop Development
Praxisreflexion 1:Marketing & Kommunikation
Praxisefiexion 2: Marketing & Kommunikation
Praxisrelexion 3:Marketing & Kommunikation
Praxisefiexion 4:Marketing & Kommunikation
Praxisreflexion5:Marketing & Kommunikation
Praxisefiexion : Marketing & Kommunikation
Seminar: K im Marketing & E-Commerce
Social-Media-Marketing

Statist

Web-Analytics

Webshop und Platformen

Wabhlpflichtmodule
Kiin Marketing & E-Commerce
Ontine Marketing
Social Media Marketing
Interationales Marketing
Purchase & Category Management
Digital Business

Entrepreneurship.

BBAKD, BBAKD2
DLBCRMOL

BWECOL02

BWECO202
DLEWIRWHKOL
DLBMIUIDOL-0L
DLBLOGLPOL.0L
DLBMPS02

BMAROL.01, BMARO2-01
DLBMIMRDL
DLEMSMOL0L
DLBECPNOL
DLBDBAPMOL
DLBECPBMO1
DLecCPCIOL
DLBWPPDBHOL
DLBGHPGHAL
DLBECPWDOL

Bachelorarbeit, Kolloquium
Customer Relatonship Management
E-Commercel
E-Commercell

Gestaltung und Ergonomie von User Interfaces
Grundiagen des Logistk und Prozessmanagements
Konsumentenverhalten

Marketing], Marketing 1

Medienrecht

Onlinemarketing

Payment Methoden und Systeme

Agles rojekimanagement

Projekt:Business Model Development Online-Retaler
Projekt:Customer Journey

Projekt: Digitale Business-Modele

Projekt:Growth Hack Analyse.

Projekt:Webshop Development

praxisefl

DLBMSMOZ 01
BSTADL0Z
DLBECWCOL
DLBECHUPOL

Statistical Computing
Articiaintllgence

Search Engine Optimization - SEO
Search Engine Advertsng - SEA
Social Commerce

Projeke:Social Media Kampagne
InternationalesMarketing
InternationalesBrand Management
ik, Beschaffungund Distributon
Data Analytcs und Big Data
DigitaleBusinessModelle

Digtal Finance und Controling
Grindungsfinanzierung

Projekt Entwicklung von Geschilfsideen

Social-Media-Marketing
Statist

Web-Analytics

Webshop und Platformen

Projekt: KrExcelenzmitkreativen rompt Techriken
basierte edienproduldion: Synthetic Content
ContentMarketng

Projekt: Suchmaschinenmarketing

Influencer Marketing

Internatonales Konsumentenverhalien
Projke: Marketing Analytics

Category Managament

Projeke: Category Management nalyis and Optimization
Inovaton m Digial Enviranment

Digtal R

Prispolitk

Projekt Prototyping und Validierung ener Geschaftsidee.

Schrifliche Ausarbeitung: Bachelorarbeit
Klausur

Kiausur

Klausur

Advanced Workbook

Klausur

Schiifliche Ausarbeltung: Hausarbeit
Klausur

Modulklausur

Klausur

Schiifliche Ausarbeltung: Hausarbeit
Schiifiche Ausarbeitun: Seminararbeit
Schiifliche Ausarbeitung; Projektbericht
Projekiprasentation

Schrifliche Ausarbeitung; Projektbericht
Schiifiche Ausarbeitung: Projektbericht
Schrifliche Ausarbeitung: Projetbericht
Portfoli

Praxisreflexion (best./ nichtbest)
Praxiseflexion (best./ micht best)
Praxisrefloxion (best / nichtbest)
Praxisreflexion (best/ icht best)
Praxisefloxion (best/ nichtbest)
Praxisrflexion (best/ icht best)
Schiifliche Ausarbeitung:Seminararbeit
Advanced Workbook

Kiausur

Schiifiche Ausarbeitung: Fallstudie
Schiiftiche Ausarbeitung: Fallstudie

AvicialIncelligence
Projke: K1 Excelenz it kreativen rompt Technken
Oniine Sales Management
Datenmodelierung und Datenbariksysteme
Digtaland Mobie Campaigns
Nachhaligeitaus Konsumentenperspektive
Augmented, Mixed und VrtuslRealty
Einfihvungin die Low-Code Entwiclung
Projekt: Low-Code Entwicklung

Digtal Fuure ndustry

Blockchainund Kyptowahrungen
Grundiagen der Web-Programmierung
ContentManagement systeme

Salsforce Fundamentals

CRMwith Salesorce ervice Cloud
CorporateFinance

Investiton und Finanierung
Unternehmensplanung und-kontrolle
Smart obilty

Projoke: Smart obilty & Senvices
Smartervices

Projoke: Smart Mobilty & Senvices
Zertfkatshurs”

Fremdsprache®

Studum Generale |

Studium Generale

Persanlicher Karrereplan

Perssnlicher Elevator Pich

Prasenztutorien stat.

 Zugangsvoraussetzung; DLBECWUPOL
“Webshop und Plattformen"

Online Studium

Wahle jeweils wei Module (45 Credit Points) aus.
‘den Wahipflichtbereichen 4, B und C. Jedes
Modul eines Wahlpflichtbereichs kann nur einmal
gewahit werden. Beachte die Anmeldefristen
sowie mégliche Zugangsvoraussetzungen fir
Kurse innerhalb des Wahipflichtbereichs.
wrsinformation in Modulhandbuch.

Wenn Du dich fir ein bestimmtes Thema
nteressierst, hast Du im Wahlpflichtbereich die.
Moglichkeit, Module innerhalb dieser
‘Spezialisierung zu whlen. Alternativ kannst Du
‘eine Module auch selbst zusammenstellen.
Bitte beachte dabei die oben genannte.

Buchungsregel.
* Wenn Dudich fir eine Fremdsprache (5 Credit
Points) entscheidest, hast du die Moglichkeitm
selben Wahipflchtbereich den entsprechenden
Zentifikatskurs (5 Credit Points) zu wahlen,
Beachte, dass der Zertifikatskurs nicht
unabhangig von der Fremdsprache absolviert
‘werden kann. Wenn du dich fir beide Kurse
entscheidest, wahlst Du kein weiteres Modul im
Wahipfichtbereich C.
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