
BUSINESS PRO
specjalna oferta współpracy dla
profesjonalistów



Uczestnictwo w programie MODERE PRO daje Ci możliwość zarabiania na
dwa sposoby:

Polecanie produktów do samodzielnego zakupu przez klientów (poprzez wysyłanie linków) - otrzymujesz
prowizję od ich zakupów zgodnie z rankingiem osiągniętym na podstawie liczby punktów.

Odsprzedaż produktów dla Twoich klientów - kupujesz produkty ze swojego konta SM, korzystasz z rabatów
nawet 30% i powyżej (w przypadku sezonowych akcji promocyjnych)

Prowizja wypłacana jest od punktów powyżej 150 
(wymaganych w Planie Marketingowym jako warunek wypłaty prowizji)

Punkty Prowiz ja L iczba k l ientów

mnie j  n iż  649 10% niewymagana

min .  650 22% niewymagana

min .  1 150 24% niewymagana

min .  2150 26% niewymagana

min .  3150 30% niewymagana

min .  5150 32% 25

min.  7150 34% 35

min.  9150 36% 45

Od 5000 punktów wymagana jest minimalna liczba klientów
składających zamówienie w sklepie internetowym Modere

Otrzymujesz prowizję również od
zakupów z Twojego konta SM 

(niemożliwe poza programem PRO)

Ty decydujesz, po jakiej cenie odsprzedajesz
produkty klientowi



Przykładowe rodzaje działalności biznesowej: 

Modere
PRO
Dodatkowe możliwości dla Twojego
biznesu

Kosmetyczki
Manikiurzystki i pedikiurzystki

Fryzjerzy
Wizażyści

Manualni terapeuci twarzy
Salony / Hotele SPA

Fizjoterapeuci
Masażyści
Naturopaci
Osteopaci

Refleksolodzy
Kręgarze

Dietetycy
Specjaliści medycyny naturalnej
Trenerzy sportowi i personalni

Nauczyciele jogi i pilatesu
Siłownie / Kluby fitness



• Ceny odsprzedawanych produktów ustalasz Ty, (po cenie nie
niższej niż na stronie internetowej Modere)

• Umożliwiaj klientom zakup pierwszych produktów bezpośrednio
od Ciebie, przy kolejnych zakupach zapraszaj ich do założenie
konta klienta i samodzielne składanie dalszych zamówień na stronie
Modere - jest to ułatwienie dla Ciebie i dla Twoich klientów!

• Ekspozycja produktów Modere musi być wyraźnie oddzielona
od innych produktów sprzedawanych w sklepie.

• Nie można prowadzić sprzedaży produktów poprzez własną
stronę internetową.

• W punkcie sprzedaży musi być obecny SM znający produkty
Modere.

• Produkty nie mogą być sprzedawane poza UE.

• Zanim dojdzie do zakupu sprawdź, czy klient nie jest już klientem
Modere i czy zna markę.

Zapoznaj się z formalnymi dokumentami definiującymi zasady współpracy
z MODERE:
• Plan Marketingowy - plan wynagrodzeń 
• Zasady i procedury
• Przewodnik Programu Modere PRO

JAK TO DZIAŁA? WYMAGANIA I
REKOMENDACJE MODERE

Zarejestruj się jako SM i zgłoś Modere, że chcesz
uczestniczyć w Programie Modere PRO - pomożemy Ci
w tym!

1.

Twoje konto SM musi być powiązane z Twoją
działalnością biznesową – to pozwoli Modere wystawiać
Ci faktury z numerem NIP*, a Tobie wystawiać faktury
i paragony dla klientów. 

2.

Jeśli już jesteś zarejestrowany, a chcesz uczestniczyć
w programie PRO, możesz poprosić Modere o zmianę
Twojego konta z prywatnego na biznesowe.

3.

Pamiętaj, że odsprzedając produkty klientom jesteś
zobowiązany posiadać opis i skład produktu w języku
polskim. Wydrukuj i udostępniaj klientom tłumaczenie kart
produktów.

4.

Prowizję otrzymujesz do 20. każdego miesiąca na
podstawie faktury VAT wystawionej dla Modere (bez
VAT)

5.

ZASADY

*Dla wystawiania faktur Modere musisz posiadać tzw. europejski NIP
(otrzymywany na podstawie zgłoszenia do US).



KOLEKCJA XM COLLAGEN PRO

XM Launch Collagen Pro

Zakupując ten zestaw przy rejestracji od razu kwalifikujesz się na €150 bonusu
wypłacanego w formie prowizji, otrzymujesz €200 do wydania na zakupy w Modere,

darmowy zestaw akcesoriów Modere oraz zwolenienie z opłaty rejestracyjnej!

Kolekcja zawiera 14 butelek
innowacyjnego, płynnego kolagenu

Modere: 7 Biocell Skin 
i 7 Biocell Life. 

Ta kolekcja daje Ci 4 darmowe butelki!
Płacisz za 10, a otrzymasz 14!

650 punktów

Cena: 1041. 74€*
Cena:  743.08 €**
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* standardowa cena produktów przed zniżką
** cena uwzględniająca 4 darmowe sztuki produktu, dodatkowe 15% zniżki zostanie

naliczone przy składaniu zamówienia, nie zawiera kosztu przesyłkli. 



Dziękuję!
ZAPRASZAM DO KONTAKTU 




