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Co muze byt ten napad, ktery
vydeéla tisice, statisice a jednou
treba miliony?

Rozhodl/a ses, Ze podnikani mlze byt tvoje cesta? Gratulujeme!
Tenhle e-book prinasi spoustu podnikatelskych napadd, ale

i tipy, jak zjistit, kde je povéstna dira na trhu a ¢im se odlisit od
konkurence.

Rada e-shopd, ale i znacek prorazila, protoze jejich produkt
byl/je unikatni. Ale nemusi$ vzdy nutné prodavat jedine¢né
produkty, které nikdo jiny nema a nedéla. Svij uspéch mizes
stavét i na tom, Ze nabidnes véci, které prodava rada e-shopu,
jen to udélas jinak a pridas néco navic.

Jdeme na to?




-TIP1

Odlisuj se od velkych hracu

Najdi zplsob, jak se odlisit od velkého hrace, ktery umi dorudit
do rana. Nejspis$ v e-shopu nedokazes nabidnout produkt,

ktery nikdo jiny v Cesku neprodava, ale vyjimedény/a mizes byt
napriklad servisem, ktery zakaznik potrebuje pred nakupem
nebo béhem néj. At zakaznik pochopi, ze mas skutec¢né zajem

o jeho potreby, poradi$ s vybérem i naslednou péci o zakoupeny
vyrobek.

-TIP2

Naijdi bila mista na trhu. Co zakazniktm chybi?

Neprodavej to, co uz vSichni maji — ale vSimej si, co lidé hledaji
a nemUzou snadno najit.

Jak na to?

 Prozkoumej recenze konkurence - na co si zakaznici stézuiji?
* Pouzij Google Trends a Heureka diskuze - co lidé hleda;ji?

« Sleduj specializované skupiny na Facebooku nebo Redditu.

Priklad: J6gamatky

« Klasicke jogamatky koupis$ vSude. Ale co nabidnout verzi
s originalnim designem od mistniho umélce?

e Mit v sortimentu specialni jogamatky pro cestovatele
(skladaci, ultralehké) a takto to zakazniktim komunikovat?

« Ukazovat lidem praktické moznosti — méj SirSi nabidku, co
takhle antibakterialni jogamatky s médénymi viakny, které nici
bakterie a pachy?



Pointa: Najdi konkrétni problém, ktery mazes vyresit, nezkousej
prodavat jen obecné ,lepSi kvalitu®.

-TIP3

Spoj produkt s EMOCIi nebo PRIBEHEM

Lidé nekupuiji jen produkt — kupuiji pribéh, hodnoty a zivotni styl.

Jak na to? Vytvor znacku, ktera se zaméruje na funkéni vyzivu
pro konkrétni cilovou skupinu.

Priklad: Chia seminka
Neprodavej produkt nudné jako ,chia seminka 500 g“. To délaji
fetézce.

Jak to mize vypadat:

« Chia pro sportovce - specialni baleni, mix s dalSimi
superpotravinami.

« Chia pro keto dietu — balicky, mix s MCT olejem, zamérené na
low-carb stravovani.

« Lokalni pribéh — prodavej chia v zero-waste baleni a spojuj to
s udrzitelnosti.

Pointa: Pokud uz néco existuje, dej tomu novy kontext
a vypravéj pribéh.



-TIP4

Neprodavej vSechno vSem, specializuj se!

Nejvétsi chyba zacatecniki? Chtéji prodavat véem - a tim padem
neoslovi nikoho.

Jak na to? Zamér se na jednu konkrétni skupinu lidi. Vytvor pro
né unikatni zazitek a resSeni.

Priklad: Prirodni kosmetika

« Misto ,prirodni kosmetiky pro vSechny“ udélej napriklad
znacku prirodni kosmetiky pro muze s vousy (luxusni oleje,
balzamy, dfevéné hrebeny).

« Nebo kosmetiku pro lidi s extrémneé citlivou pleti (100%
bez parfemace, dermatologicky testované, minimalistické
slozeni).

A plati to pro rGizny typ segmentu. Mit e-shop, kde prodavas
Lobleceni“ je prili§ Siroky zasah se spoustou konkurence a pod
zékaznikovy rozliSovaci schopnosti, ale ,,funkéni obleceni pro
digitalni nomady“ uz je zajimavé;jsi. Zkratka specializuj se.

Pointa: Specializaci si ziskas loajalni zakazniky a nemusis
soutézit s obrimi e-shopy.



-TIP5

Vytvor néco limitovaného a unikatniho

Lidé miluji véci, které jsou jedinecné. Libit se budou limitované
edice (specialni sezonni prichuté, edice s influencerem).
Oblibené jsou produkty délané ru¢né a zbozi s pribéhem.
Spousta lidi preferuje lokalni vyrobce ze svého regionu nebo

z Ceska &i Slovenska.

Priklad: Susené maso (jerky)

« Namisto bézného jerky nabidni vegan jerky z hrachového
proteinu (pro vegany & sportovce).

» Nebo jerky s unikatnimi prichutémi (truffle, bourbon,
jalapeno).

Pointa: Pokud chce$ zaujmout oproti konkurenci, musis
nabidnout néco specialniho, co ostatni nenabizeji.



5 tipu, jak prodavat produkty
pro mazlicky

Predpoklad: Cesi jsou velci milovnici psti a koek a svym
mazlickdm radi dopravaji. | vtomto segmentu je tedy prostor pro
kreativitu. Bézné obojky, peliSky nebo misky koupis vSude - jak
tedy vyniknout?

Reseni: Nabidni néco, co spojuje emoce, originalitu, chut mit pro
mazlicka néco hezkého designoveého. A nezapomen pribéh.

Najdi bila mista na trhu

Otazka: Co lidé hledaiji, ale nenachazeji?

« Personalizované produkty pro mazlicky jsou popularni, ale
vétsina e-shopu nabizi jen gravirované znamky nebo
potisténé obojky.

+  Mnoho majiteli psti chce néco prémiovéjsiho,
originalnéjsiho a kvalitnéjSiho.

« Roste trend eko & udrzitelnosti, ale malo zna¢ek nabizi
handmade, lokalni, eco-friendly prisluSenstvi pro mazlicky.

Prilezitosti:
+ Obojky a voditka na miru - z recyklovanych material(, ru¢ni
vyroba, s moznosti personalizace jména + tel. Cisla.

* Individualné navrzené pelisky - podle stylu domacnosti
zakaznika (napf. minimalisticky design, boho styl).

« Personalizované interaktivni hracky - se jménem pejska,
vyrobené z prirodnich materiald.



Pointa: Misto generického personalizovaného obojku nabidni
prémiovy, stylovy a udrzitelny produkt s moznosti tipravy na
miru.

Spoj produkt s EMOCI nebo PRIBEHEM

Otazka: Pro¢ by si mél zakaznik vybrat tvij produkt?

« Maijitelé mazlickl své psy a ko¢ky vnimaji jako ¢leny rodiny.
Nekupuiji jen produkt, ale chtéji néco, co vyjadruje jejich vztah
ke zvireti.

Jak to udélat?

« Exkluzivita: Kazdy obojek ma vlastni sériové Cislo + je ru¢né
vyrabény ,unikatni jako vas mazlicek".

« Pribéh: ,Kazdy obojek je ru¢né Sity v malé dilné na Moravé
a podporuje lokalni remeslniky.“

Specializuj se — neprodavej vSechno vSem

Otazka: Jak nebyt jen dalSim pet shopem?

Zamér se na konkrétni typ zakazniku misto ,vSech pejskari”

Jak se odlisit?

« Pro velké psy: Obojky a voditka navrzené specialné pro
velka plemena (odolné;si, Sirsi, pevnéjsi karabiny). Ukaz, ze
znas potreby majitelt velkych psl a Ze jsi specialista.

« Luxusni znacka: Premium znacka personalizovanych
produktl pro VIP mazlicky.



« Outdoor: Produkty z vodéodolnych, odolnych a reflexnich
materiall pro aktivni psy.

« Eko-friendly pejskari: Kompostovatelné obojky, voditka
a pelisky.

Pointa: Pokud chce$ konkurovat velkym hraéum, nesnaz se
oslovit v§echny. Vyber si jasnou skupinu zakaznikt a buduj
znacku pro né.

Vytvor néco limitovaného, unikatniho nebo
personalizovatelného

Otazka: Jak pridat exkluzivitu?

Limitované edice: Obojky a voditka v limitovanych vzorech
(napt. letni kolekce, vanocéni special).

Personalizace jménem + moznost volby barvy, materialu, vzoru.

Prémiové baleni: Luxusni darkova krabicka s osobnim dopisem
vhodné i jako darek pro pejskare.

Doplnkové gravirovani: napr. souradnice mista, které je pro
majitele pejska néjak vyznamné.

Pointa: Dej zakaznikim moZnost podilet se na tvorbé produktu
a nabidni limitovanou exkluzivitu.



Sleduj trendy a testuj

Otazka: Co je ted'v kurzu?

« Eco-friendly materialy - veganska klize, recyklované plasty,
organicka bavina.

« Smart produkty - chytré obojky s GPS nebo LED
podsvicenim.

« Matching styl pro panicka a mazlicka - sety obojek
+ naramek pro majitele.

« DIY koncepty - obojky, které si majitel sam personalizuje
doma (napf. pripevni odnimatelné doplnky).

Jak testovat zajem?

« Ukaz prototypy kamaradiim, vyraz prodavat na trhy — ovéfris,
0 co maji lidé nejvétsi zajem.

e Zkus nabidnout limitovanou varku a zjisti, co se nejlépe
prodava.

« Vyuzij influencery a TikTok — komunitni marketing funguje
v pet segmentu skvéle.

Pointa: Neinvestuj hned do velkych skladovych zasob — nejdriv
testuj poptavku a trendy.



5 tipu, jak prorazit s e-shopem
na urban gardening

Predpoklad: Mnoho lidi v bytech chce péstovat vlastni bylinky,
rajcata nebo kvétiny, ale nemaji dost mista, zkusenosti ani ¢asu.
Ale zahradni¢eni ve mésté a na balkoné, komunitni zahradky jsou
to, éemu rada lidi vénuje volny ¢as.

Reseni: Nabidni chytra, esteticka a prostorové Gsporna reseni
pro péstovani.

-TIP 11
Najdi bila mista na trhu

Otazka: Co lidé hledaiji, ale nenachazeji?

¢ Mnoho méstskych péstitelll nema zahradu, ale chce domaci
zeleninu nebo kvétiny.

- Lidé ¢asto nevédi, jak zacit — potrebuji snadna, intuitivni
reSeni a navody (skvéla prilezitost ukazat svou odbornost
a tipy na sitich).

Prilezitosti:
+ Modularni vertikalni zahrady - systém kvétinacu, ktery roste

s potfebami zakaznika. Na trhu mizes zaujmout chytrymi,
modularnimi, vertikalnimi nebo samozavlazovacimi systémy.

« Balkonové péstebni sady ,vSe v jednom“ — seminka,
substrat, hnojivo a jednoduchy navod.

« Estetické a udrzitelné kvétinace - recyklované materialy,
design ladici k méstskym bytdm.



Pointa: Nabidni kompaktni, chytré a estetické reseni pro
méstskée péstitele

-TIP12

Spoj produkt s EMOCI nebo PRIBEHEM

Otazka: Proc¢ by si mél zakaznik koupit pravé tvij produkt?

« Péstovani na balkoné neni jen o urodé, ale o relaxu, radosti
z vlastnich bylinek a spojeni s prirodou.

Jak to udélat?

» Pribéh: ,Promén svij balkon v zelenou oazu a uzij si radost
z toho, co se ti podarilo vypéstovat.”

- Zazitek: Pridej prirucku, komunitni podporu, navody nebo
online kurz pro zacatecniky.

« Komunitni aspekt: Mizes vytvorit skupinu na soc. siti, kde si
lidé budou radit s péstovanim.

« Design jako soucast bytu: Misto obyc¢ejnych plastovych
kvétinacl nabidni stylové, designové feseni, které ozdobi
balkon. Leti prirodni a recyklovatelné materialy.

Pointa: Neprodavej jen produkt — prodavej lifestyle, pohodu
aradost ze zelené v méstském byté.

-TIP13
Specializuj se — neprodavej vSechno vSem

Otazka: Jak nebyt jen dalSim zahradnickym e-shopem? Vyber si
jasnou cilovku a nabidni néco na miru.



Jak se odlisit?

« Pro zacatecéniky: Hotové péstebni sady s navodem - darek
nebo prvni krok do svéta gardeningu.

» Pro designové nadsence: Minimalistické kvétinace,
vertikalni systémy v modernim designu.

+ Pro eko-nadsence: Produkty z recyklovanych materialu, bio
substraty, kompostéry na balkon.

« Pro milovniky chilli, bylinek nebo raj¢at: Specializované
~grow kity*.

Pointa: Vyber si konkrétni skupinu zakazniku a stan se
specialistou — méj nabidku pro ,méstske chilli farmare” nebo
nabidni ,designové vertikalni zahrady"“.

-TIP14

Vytvor néco limitovaného, unikatniho nebo
personalizovatelného

Otazka: Jak pridat exkluzivitu?

« Limitované edice: napr. sezénni balicky ,Balkonova zahrada“
nebo ,Jarni mix bylinek®.

« Moznost personalizace: Kvétinace se jménem, vlastni
kombinace rostlin v sadé.

« Prémiové baleni: Elegantni darkové boxy ,Urban Garden
Starter Kit".

« Chytré vychytavky: Samozavlazovaci kvétinace
s integrovanym senzorem vihkosti.

« DIY koncepty: Moznost sestavit vlastni mix bylinek/zeleniny
podle preferenci zakaznika.



Pointa: Nabidni néco unikatniho a udélej z urban gardeningu
zabavny, esteticky zazitek.

-TIP15

Sleduj trendy a testu;j

Otazka: Co je ted' v kurzu?
« Hydroponie - péstovani bez hliny, snadnéjsi a efektivnéjsi.

« Zero waste zahrady - ekologicka reseni (kompostéry,
recyklované nadoby).

« Automatizované systémy - kvétinace, které se samy
zavlazuiji.

« Mini citrusovniky a exotika na balkoné - trendy jako yuzu,
kafirové limetky nebo avokado.

« Samorostouci mikrogreens boxy - staci zalit a vyrostou bez
namabhy.

Jak testovat?

« Ovér poptavku pres Facebook a Instagram - zeptej se
zakaznikul na jejich preference.

e Zacni s predprodejem nebo limitovanou edici a sleduj, co
se chyti nejvic.

« Spolupracuj s influencery a blogery, ukazou, jak jejich
balkon rozkvetl diky tvym produktim.

Pointa: Neinvestuj hned do velkych zasob - nejdriv ovér
poptavku chytrym marketingem a tim, Zze oslovis$ cilovku
napriklad na lokalnich trzich.



-TIP16

Vytvor néco personalizovatelného
Lidé maiji radi pocit, ze jsou vyjimecni, a proto si radi koupi
personalizovany produkt, také ho s oblibou davaiji jako darky

svym blizkym. Tak pro¢ nenabidnout produkty, kde je moznost
vyryti jména nebo vybér vlastnich ingredienci?

Jak na to?

Dej lidem moznost personalizovat si bali¢ek (napriklad si vybrat
vlastni mix chuti).

-TIP17

Niche trh

Vyber si Uzky segment trhu, ktery neni dostatecné pokryty
velkymi hraci. Kdyz se produkty v e-shopu zaméris na
specifickou cilovou skupinu, snaze zvysis loajalitu zakaznik(
a budujes si svoji znacku.

Specializované produkty nejriuznéjsiho typu: ekologické
produkty, ru¢né vyrabéné zbozi nebo potreby pro specifické
hobby a zajmy (napr. modelarské nastroje, vybaveni pro
specifické sporty).

-TIP18
Zero waste

Proc¢?

Lidé chtéji zit udrzitelné, ale potrebuji jednoducha reseni. Zero
waste produkty jim pomahaiji snizit odpad bez slozitého hledani.
E-shop mize nabidnout kuratorsky vybér, rozsifit obzory, ale
také nabidnout pfistup do komunity podobné zalozenych lidi.



Dalsi vyhodou je, Ze tyto produkty byvaji od mensich vyrobct
a nejsou vzdy dostupné ve velkém méritku na marketplaces.
Je tu potencial budovat si zna¢ku a renomé v dané kategorii.

Jak mohou vypadat tvoje vyhody: Dej lidem moznost
personalizovat si bali¢ek (napriklad si vybrat vlastni mix chuti).

Pointa: Zero waste neni jen trend - je to zména mysleni. Pokud
to zakaznik(im usnadni$ a udélas stylové, budou se vracet.

-TIP19

Eko friendly a eko produkty

Lidé ¢im dal vic resi, odkud véci pochazi a jaky maji dopad. Eko
produkty nejsou jen hezké gesto — pro mnoho lidi jsou novym
standardem.

Co prodavat a pro¢?

Eko kosmetika s certifikaci (napf. BIO, cruelty-free):

« Rostlinné slozeni, sklenéné obaly, refill systém.

« Zakaznici oceni prihlednost a minimalisticky design

Udrzitelné dopliky do domacnosti (napr. kompostéry,
bambusové kartacky):

« Praktické véci, které zapadnou do kazdé domacnosti.
« Nabidni i obsah: tipy, jak snizit odpad a zit “zelené&ji”.
Pointa: Lidé chtéji délat spravna rozhodnuti — pokud jim

nabidnes$ produkty, které jsou ekologické, funkéni a krasné,
nebude to pro né kompromis, ale prirozena volba.



-TIP20
Rozjed'svoje podnikani online a zaloz e-shop

Otazka: Jak si ovérit, Ze tvlj ndpad a nasledné produkt najde
svoje zakazniky? Jednou z nejsnazsich cest je zaloZeni e-shopu.
Na spusténi jej klidné pripravi$ za par dni a mizes prodavat.

Pokud chces$ e-shop spustit za kratkou dobu a s malymi naklady,
je pro vétsinu zacéinajicich podnikateli nejvhodnéjsSim fesenim
pronajaty e-shop. Platforma Shoptet ma uz zabudované velké
mnozstvi funkci a dalsi doplnky si vyberes. O implementovani
aktualizaci, legislativnich zmén a vylepS$eni se stara poskytovatel.
Stoji za tebou tym programatort, designér(l a dalSich
profesionalll z e-commerce, ktefi maji s platformami zkusenosti.
Samozrejmosti je technicka a zakaznicka podpora zdarma.
Lidé chtéji délat spravna rozhodnuti — pokud jim nabidnes
produkty, které jsou ekologické, funkéni a krasné, nebude to pro
né kompromis, ale prirozena volba.

E-shop je skvély zpusob, jak rozjet podnikani, kdyz:
+ Chces pracovat pri studiu nebo na materské.

« Vymyslel/a jsi produkt, ktery na trhu neni, a chces zjistit, zda
chybi i dalSim lidem.

« Prodavas na jarmarcich a trzich a vidis, Ze tvoje produkty
maiji uspéch (at jde o marmelady, pesta, meditacni polstarky
Gi lokalné sité cepice).

« Chces si rozsirit zakaznickou zakladnu i mimo kamenny
obchod ¢&i svij region.

» Chces pracovat zdomova.

« Chces flexibilni praci, kterou si organizuje$ sam/a.


http://www.shoptet.cz

« Planujes ¢asem opustit své misto v praci a podnikat. Spousta
lidi rozjela e-shop jako konicek.

» P¥ipraci, az se z toho stal full time job.

=-TIP 21
Unikatni domaci dekorace

Proc¢?

V USA i Evropé frci personalizace a originalni interiérové
dopliky.

Tipy na produkty:

* Neonové LED napisy s vlastnim textem.

« 3D lampy s iluzi hloubky (napf. vesmirné motivy, zvirata).
« Handmade sojové svicky v originalnich tvarech.

« Drevéné podtacky s gravirovanim.

Jak zacit? Najit malé vyrobce nebo dodavatele a vytvorit
vlastni brand.



-TIP 22
Ekologické nebo udrzitelné produkty na miru

Proc?

V Evropé, USA i Asii roste zajem o udrzitelné alternativy ke
klasickym vyrobkam.

Tipy na produkty:

« Silikonové potravinové sacky a obaly na jidlo.

« Sklenéna brcéka + stylové obaly na cesty.

« Kompostovatelné houbi¢ky na nadobi.

« Znovupouzitelné odli¢ovaci tampony, voskované ubrousky,
sitovky.

« Bezobalova drogerie v kapslich nebo koncentratech: lidi
chtéji méné plastu, ale pohodli. Idealni i jako predplatné
s pravidelnou zasilkou.

eV Asii rostou znacky zamérené na zero-waste produkty
- napriklad znovupouzitelné obaly na potraviny z bambusu
nebo ryZzovych slupek.

Jak zacit? Objednat malé mnozstvi od lokalniho dodavatele

a prodavat na e-shopu, farmarskych trzich.

-TiP23

Trendy dopliiky pro mazli¢ky

Proc¢?

Mazli¢ci jsou v USA i Asii velky byznys - lidé radi kupuji chytré
a originalni produkty. A v naSem regionu je to podobné.



Tipy na produkty:

« Cestovni lahve na vodu pro psy (s vestavénou miskou).

« Roztomilé oblecky a doplnky pro mazlicky.

« Interaktivni hracky proti nudé (pro psy i kocky).

Jak zacit? Ukazovat produkty nejen na e-shopu, ale i na
socialnich sitich, napriklad Instagramu, TikToku. Pohybuj se ve
skupinach, kde se na sitich sdruzuji pejskari a majitelé dalSich

zvirat. Samozrejmé nejlepsi je, kdyz mezi né taky patfis a mas
zkuSenosti s tim, co pejskari resi.

-TIP 24
Prémiové psi doplrky lokalni vyroby

Proc?

Cesi a Slovaci miluji psy a jsou ochotni utracet za kvalitni
designové doplnky.

Tipy na produkty:

« KozZené obojky s gravirovanim (lokalni vyroba).

« Stylové postroje a voditka — unikatni designy.

« Eko hracky a pelisky z recyklovanych materiald.

Jak zacit? Pokud se do vyroby nepusti$ sam/a, zkus ke
spolupraci oslovit lokalni Femeslniky (kize, textil). Spustit
e-shop na Shoptetu uz bude hracka. Doporucujeme

spolupracovat s influencery, ktefi maiji psy a kterée sleduje
komunita.


http://www.shoptet.cz

-TIP25

Prémiové a udrzitelné svicky, bytové viné

Proc?

Handmade svi¢ky se stylovym designem a zajimavymi vanémi
jsou hit, ale je u nich dulezita i sezonnost.

Tipy na produkty:

«  Sojoveé svicky v ruéné vyrabénych nadobach.

« Aromatické difuzéry se stylovym designem.

« Vonné vosky do aroma lamp (eko-friendly alternativa).

Jak zacit? Najit malého vyrobce svi¢ek a vytvorit vlastni znacku

nebo zacit s vyrobou. Zamérit se na design a pribéh znacky, byt
vidét na lokalnich trzich.

-TIP 26
Funkéni a udrzitelna sportovni méda

Proc¢?

Roste trend lokalnich znacek sportovniho obleceni.

Tipy na produkty:
« TriCka z merino viny nebo bambusu - funkcni a ekologicke.
« Styloveé sportovni leginy a topy — minimalisticky design.

« Cestovni rychleschnouci ru¢niky & doplnky.



Jak zaéit? Autorska moda je v Cesku trendy a na Fadé akci typu
Dyzajnmarket najde$ spoustu uspésnych prodejct s autorskou
modou pro zZeny, ale i déti ¢i muze. Je potreba si najit, v ¢em bys
mél/a byt vyjimeény/a — vyrobou v Cesku? Neotfelym designem?
Spolupraci s umélci? Chybu neudélas ani zamérenim na
udrzitelnost a funkénost, nebo kdyz nékteré vyhody zkombinujes.

-TIP 27
Funkéni a a zdravé snacky

Proc¢?

Lidé hledaji rychlé a zdravé svaciny na vylety, pro déti do Skoly,
do prace. Trendem jsou také biohacking a longevity produkty.
Tipy na produkty:

« Proteinové tycinky bez cukru (pfirodni slozeni, lokalni
suroviny).

« Susené maso (jerky) z bio masa (bez konzervantd, nizky
obsah soli).

« Pecené & lyofilizované ovoce (bez pridaného cukru).

-TIP 28
Low-carb a keto produkty

Proc¢?

Keto a low-carb je trend, ktery nekonéi — lidé hledaji nové chutné
alternativy.



Tipy na produkty:
« Low-carb pecivo (mandlova/kokosova mouka).
« Domaci granoly bez cukru.

« Keto omacky a dochucovadla (bez pridaného cukru, pfirodni
slozeni).

-TIP29

Specializované napoje

Proc¢?

Zdravé napoje jsou na vzestupu - lidé uz nechtéji pit jen vodu
nebo slazené limonady. VSiml/a sis plechovkového trendu? Dnes
muzes pit z plechovky i vodu (na akci s kamosi vypada plechovka
v ruce prosté vic cool), objevuiji se nejriznéjsi michané drinky

i ochucené vody nebo kombucha.

Tipy na produkty:

« Kombucha a fermentované napoje.

« Funkéni kava a ¢aje (s pridanymi superpotravinami).

-TIP30

Veganské arostlinné produkty

Proc?

Pocet veganll a vegetarianu roste, o alternativni stravé ale
premysli stale vice lidi a zarazuje ji do jidelni¢ku. Velky zajem je
o kvalitni a lokalni produkty.



Tipy na produkty:

« Alternativy mlé¢nych produktl (ofechové masla, rostlinné
jogurty).

« Rostlinné proteiny (hrachovy, konopny, dyrovy).

« Zdravé hotové jidlo ve sklenici (rychla veganska strava bez
konzervantu).

-TIP 31

Prirodni kosmetika a péce o plet

Proc¢?

Spotrebitelé stale vice preferuji produkty s prirodnimi
ingrediencemi, které jsou Setrné k pokoZzce i zivotnimu prostredi.
Tipy na produkty:

* Rucné vyrabéna mydia.

» Prirodni pletové oleje.

« Ekologické odli¢ovaci tampony.

-TIP 32

Sportovni vybaveni a domaci fitness pomticky

Proc¢?

Domaci cviceni zGstava popularni, coz zvysSuje poptavku po
sportovnim vybaveni a pomuckach pro domaci trénink.



Tipy na produkty:
« Odporové gumy, ¢inky a kettlebell.
« Jobga podlozky.

+ Nezapomen, Ze nabidka velkych hrac¢l v tomto segmentu
je obrovska. Tvoje prilezitost je pravé v personalizaci
a specializaci nebo propojeni s dalSimi produkty, které aktivni
lidé vyhledavaiji.

-TIP33
Dekorace a designoveé dopliky do domacnosti

Proc¢?

Poptavka po dekorativnich prvcich a praktickém nabytku je na
vzestupu.

Tipy na produkty:

« Designové osvétleni.

« Dekorace z prirodnich materialt.

« Organizéry a ulozné boxy.

Tohle zkratka ma potencial oslovit zakazniky rozliéného vkusu.



7 tipu, jak hledat trendy aneb
Co ted'leti?

TikTok & Instagram
« Hledej podle hashtagl jako #TikTokMadeMeBuylt,
#TrendingProducts, #LifeHacks, #AmazonFinds.

« Sleduj influencery zamérené na lifestyle, beauty, gadgety
nebo domacnost.

« Vyuzij TikTok Creative Center, ukaze ti top produkty
a reklamy.

Pinterest a Facebook skupiny

e Trendy v home decor, DIY, zahradni¢eni, udrzitelnosti.

« Ve skupinach jako Weird and Wonderful Products nebo
AliExpress & Amazon Must Haves najdes$ nové vychytavky.

YouTube a Reddit

« Hledej videa typu Best trending products 2025/2026.


https://ads.tiktok.com/business/creativecenter/

Amazon Best Sellers

« Na Amazon Best Sellers sleduj kategorie jako Home
& Kitchen, Pet Supplies, Gadgets, Eco-Friendly Products.

e Zjisti, zda to na CZ trhu uz nékdo nabizi.

Aliexpress a Temu Trending Products

« Mrkni na sekci Hot & Trending, vétsina téchto produktt v CR
chybi. Prilezitost pro lokalni vyrobu?

Etsy a NotOnTheHighStreet

« Prozkoumej dva znamé online marketplaces, které se
zameéruji na unikatni, ru¢né délané a designové produkty
— ¢asto od malych tvarc(, femeslinik( a lokéalnich znacek.
Trenduji zde handmade a personalizované produkty, které
mohou byt zajimavé pro maly e-shop.

Kickstarter a IndieGoGo

« Nové inovativni produkty — pokud néco trenduje tam, je velka
3ance, ze to v Cesku jesté neni.


https://www.amazon.com/Best-Sellers/

5 napadu, jak se odlisit od
marketplaces

Nabidni jedine¢né produkty, které nejsou snadno dostupné na
velkych platformach.

Specializované a prémiové produkty (high-end
segment)

Marketplace: Zaméruji se na levné nebo masové produkty, ¢asto
od ¢inskych vyrobcu.

Prilezitost: Prémiova kvalita, exkluzivni produkty, lokalni vyroba.

Priklady produktu pro e-shop:

« Slow fashion a kvalitni obuv - udrzitelné materialy, ru¢ni
vyroba.

» Drahé, ale kvalitni outdoorové vybaveni — minimalisticke,
lehké, do extrémnich podminek.

Tip: Lidé jsou ochotni si priplatit za kvalitu, kterou marketplace
neresi.

Personalizované a custom produkty

Marketplace: Nedokazou efektivné nabizet personalizované véci
na miru.

Prilezitost: Customizace, gravirovani, vlastni designy.



Priklady produktt pro e-shop:

+ Personalizované drevéné a koZené doplniky - penézenky,
opasky, hodinky.

« VysSivané obleceni a custom designy - luxusnéjsi varianta
fast fashion.

« Unikatni svatebni a darkové sety — personalizace pro
konkrétni prilezitosti.

Tip: Lidé si radi kupuji néco jedine¢ného a na marketplace to
nenajdou.

Produkty s komunitou a pribéhem

Marketplace: Nenabizi hlubSi propojeni zna¢ky a zakaznika.

Prilezitost: Budovani lovebrandu a storytelling.

Priklady produktt pro e-shop:

« Kavové predplatné od lokalnich praziren - zazitek, pribéh,
kvalita.

« Craft gin, rumy a specialni cokolady — malovyroba,
exkluzivita, specializace a velky vybér.

« Uméleckeé plakaty a designové dekorace - limitované edice,
mistni umélci.

Tip: Lidé chtéji podporit mensi znacky, pokud citi autenticitu.



Udrzitelné a ekologické produkty

Marketplace: Casto prodavaji levné ,eko” produkty bez realného
dopadu (neni u nich jasné doloZen puvod, certifikace ani
environmentalni prinos).

Prilezitost: Opravdu udrzitelné a zero-waste produkty.

Priklady produktt pro e-shop:

« Ekologické hygienické potreby — bambusové kartacky, bio
deodoranty, latkové vlozky.

- Kompostovatelné obaly a prirodni Cistici prostiredky — bez
plastu a chemie.

+ Drevéné a sklenéné alternativy k plastovym produktim -
kuchynské nacini, br¢ka, lahve.

Tip: Hlavni je transparentnost - zakaznici chtéji védét, ze
produkt je opravdu eko.

Lokalni a regionalni produkty
Marketplace: Primarné zamérené na masovou vyrobu,
importované zbozi.

Prilezitost: Mistni vyroba, regionalni unikaty.

Priklady produktu pro e-shop:

» Tradiéni ceské potraviny ve stylu ,moderni delikatesy“
— kvalitni med, uzeniny, syry.

* Rucné vyrabéné keramické nadobi a sklo — autentické
a nadCasove.



« Outdoor obleéeni a dopliiky vyrobené v Cesku - kvalitni
materialy, lokalni tvirci, zbozZi s lokalnimi motivy.
Tip: Lidé chtéji podporit mistni podnikatele a hledaji néco

,Z domova"“.

Vyhody malého e-shopu proti marketplace:
1. Unikatni prémiové produkty, které nejsou napr. na Amazonu.

2. Personalizace a customizace - néco, co je prfimo na miru
zakaznikovi.

3. Znacka s komunitou a silnym pribéhem - budovani brandu.

4. Skutecné ekologické a udrzitelné véci, ne jen ,zeleny
marketing®.

5. Lokalni a autentické produkty - tradic¢ni remesla, kvalitni
materialy.



-TIP46
Prodavej hodnotu, ne ,,jen“ produkt

Neprodavej ,proteinovy prasek", ale ,lepsi regeneraci a silnéjsi
télo“. Neprodavej obycejny ,batoh na notebook®, ale prodej

u néj to, Ze treba i kreativelim prinasi perfektni zptsob
,organizovaného usporadani.

Zamysli se, jak svymi produkty zjednodusi$ zakaznikovi zivot,
a zapoj do pripravy textl na e-shopu zkuseného copywritera
nebo vyuzij Al, ktera ti da spoustu tip(, jak dany produkt
predstavit zakaznikovi.

Od velkych hracl se svym e-shopem odlisis, kdyz svému
sortimentu nebo komunikaci se zakaznikem das néco navic,
zkratka kdyz udélas z nakupovani vyjimecény zazitek, aby se
nakupujici vratili.

-TIP 47
Nabidni funkéni reseni s lokalnim pribéhem

Lidé jsou ¢asto loajalni, kdyZ produkt ladi s jejich Zivotnim stylem
— jde jim o hodnotu.

Priklad: Funkcni obleceni z merina a bambusu
« Nabidni minimalistické tricko z merina pro kazdodenni noSeni.

« Zamér se na vrstvené sety pro sportovce a outdoor
nadSence - lehké, antibakterialni, Ceska vyroba.

Pointa: Cesi ocenuji funkénost a kvalitu, ale chté&ji i pribéh. Kdyz
jim das oboji, nebudou hledat jinde.



-TIP48

RozsSireny produkt

KdyzZ e-shop prodava funkéni pradlo, mlze zakaznikim skvéle
poradit s péc¢i o néj. A rovnou si tak najit dal$i zdroj pfijma -

nabizet tzv. rozSifeny produkt — napfriklad praci prostredky pro
funkcni pradlo.

Tip: Prodavas boty? Pak bys mél/a mit v sortimentu i impregnaci.
Gro podnikani a toho, Ze se znacce dari, je to, ze zakaznikim

pomaha resit jejich problémy.

-TIP49
Produkty s rostouci poptavkou

Vyhoda: Nemusi$ zakazniky presvédcovat — oni uz to hledaji.

Pointa: Pokud zac¢ne$ prodavat trendy zbozi v€as, stihnes
naskodit na vinu dfiv nez ostatni.

-TIP 50
Nabidni lepsi verzi toho, co lidi hledaji

Kdyz prodavas to, po ¢em roste poptavka, zakaznici si té najdou
sami. Stadi jim nabidnout lepSi verzi.

Priklad: Eko Cistici prostredky
« Vytvor zero waste radu s nahradnimi naplnémi.

« Nabidni minimalisticky design pro moderni domacnosti nebo
pro cestovatele.



-TIP 51
Udrzitelnost a eko pristup v logistice

Zakaznici stale ¢astéji prihlizeji k tomu, odkud produkt pochazi,
jak je zabaleny a jakou ma uhlikovou stopu. Recyklovatelné obaly,
udrzitelné dodavatelské retézce a transparentni komunikace

vvvvvv

=-TIP 52
Second hand a cirkularni ekonomika

Roste poptavka po platformach a e-shopech, které zbozi

nejen prodavaji, ale i vykupuiji, recykluji nebo znovu uvadeéji do
obéhu. Tento pristup podporuje udrzitelnost, duvéru a loajalitu
zakaznikd, ktefi chtéji nakupovat zodpovédné.

Pointa: Co takovym e-shopim pomaha posilovat loajalitu?
Zakaznik se vraci kvuli vykuplm, refillim, servisu. Lidé maiji lepsi
pocit sami ze sebe, ze vyuzivaji véci vyrobené z recyklovanych
materiall, pfipadné Ze jejich staré véci najdou nové upotrebeni.



5 tipu na e-shop, ktery
naplni trend aneb cirkularni
ekonomika

Madda z druhé ruky - ale stylové a kvalitné
Prodavas: Kuratorovany second-hand nebo upcyklované kousky.

Vykupujes: Od zakazniku, ktefi chtéji Satnik zmensit nebo
obmeénit.

Nabizis: Cashback, kredity na dalSi nakup, vyménny model.

Priklad: Stylovy slow fashion e-shop + vykup kvalitnich
znackovych véci.

Détské zbozi a vybava - recirkulace podle véku

Prodavas: Nové i pouzité produkty v top stavu (kocarky, nositka,
hracky, oblec¢eni).

Vykupujes: Vybavu, ze které dité vyrostlo — dal nabidnes jinym
rodinam.

Nabizis: Vyménné bali¢ky podle véku ditéte.

Priklad: Znovu pro miminko - vybava s pribéhem, pro dalsi
rodinu.



-TIP55

E-shop s designovym nabytkem a dekoracemi
z druhé ruky

Prodavas: Vybrané vintage, zrenovované nebo upcyklované
kousky.

Vykupujes: Designove kusy od lidi, co chtéji vyklidit chalupy,
zbavit se starych véci a vydistit byt. Prfidavas novy natér, upravu,
nové vyuziti (napr. stary kufr jako stolek).

Priklad: ,,Druhy Zivot nabytku“ - kuratorovany vybér
s dirazem na styl.

-TIP56

E-shop se zamérenim na repasy a upcyklované
produkty

Prodavas: Zbozi vyrobené z jiz pouzitych materiall — napfr.
batohy z PVC banner( a reklamnich plachet, Sperky ze zbytk(
kov(, nabytek z palet.

Proc¢ to funguje: Zakaznici chtéji originalni véci s pribéhem,
upcyklace a napriklad zajimavy material takovy pribéh prinaseji.
Navic tzv. Trash to treasure videa trenduji, lidé miluji, kdyz vidi
proménu néceho vyhozeného a nepouzitelného ve stylovy
produkt.



-TIP57

E-shop s vykupem starého za slevu na nové
(retail trade-in model)

Jak to funguje: Zakaznik posle stary produkt, dostane slevu
na novy. Ty produkt zrecykluje$, opravis nebo prodas dal jako
repasovany.

Proc to funguje: Zakaznik se citi ,ekologicky zodpovédny*
a navic ziska odmeénu.



5 tipy, jak prodavat
upcyklované produkty

Predpoklad: Roste zajem o udrzitelnost. Spousta lidi dnes chce
véci, které jsou jedinecné, vyrobené z recyklovanych materiald
a mohou nabidnout zajimavy pribéh. Upcyklace to vsechno
splnuje.

Reseni: Nabidni produkty, které davaji materialdm druhou $anci
skvéle poslouzit. Mysli na to, ze by mély byt funkcni a idealné
designoveé.

Najdi bila mista na trhu

Otazka: Co lidé chtéji, ale na trhu chybi?

« Lidé hledaji udrzitelné alternativy ke klasickym vyrobk(m, ale
casto jsou bud prilis ,eko”, nebo treba neprilis hezke.

« Upcyklace je atraktivni, ale znacky ji musi pojmout jako
soucast lifestyle.

« Lépe vypravét pribéh upcyklovaného zbozi, ukazat jeho
plvod.

Prilezitosti:

+ Dopliiky z PVC banneru, bezpeénostnich pasu, stand,
lodnich plachet — batohy, penézenky, ledvinky.

« Designové dekorace z odpadu - svétla z plechovek, hodiny
z desek, nabytek ze starych podlah.

« Bytovy textil z kosil, latek a ubrusu - originalni povlaky,
zasteéry, tasky.



« Psaci potieby z vyrazeného dreva, papiru, reklamnich
material.

Pointa: Upcyklované produkty nejsou nouzové reSeni — mohou
byt luxusni, vkusné a mit dusi.

Spoj produkt s EMOCIi nebo PRIBEHEM

Otazka: Pro¢ by mél zakaznik vybrat pravé tvij produkt?

« Upcyklovany produkt neni anonymni — ma minulost, a pravé
to z néj déla dobry material pro pribéh.

Jak na to:

« Ukaz pribéh kazdého kusu: ,Tento batoh vznikl ze starého
billboardu festivalu Colours of Ostrava 2024.“

« Dlvéra: ,Kazdy kus je ruéné zpracovan v malé dilné
a zachranil 800 g odpadu.”

« Zazitek: Pridej karticku s QR kodem na mini-videopribéh
produktu nebo autora.

« Komunitni aspekt: Sdilej pribéhy lidi, kteri davaji vécem druhy
zivot.

Pointa: Zakaznik si nekupuje jen véc — ukazuje svUj postoj,

prinasi svému okoli inspiraci a ma dobry pocit, Ze mysli na
planetu.



Specializuj se - neprodavej vSechno vSem
Otazka: Jak nebyt jen dalSim ,eko handmade” e-shopem?

Zameér se na jednu oblast a ovladhni ji:

+ Meéstsky design: Tasky, obaly, doplriiky do kancelare
z odpadnich materiald, trenduje minimalismus.

« Cestovani a outdoor: Odolné tasky z lodnich plachet,
vodéodolné pytliky z reklamnich banneru.

« Bytové doplinky: Moderni dekorace z upcyklovaného dreva,
latek nebo skla.

+ Madda s minulosti: Limitované modni doplnky z potaht ze
sedacek, pracovnich kalhot nebo zaclon.

Pointa: Bud expert na jednu kategorii — vybuduj znacku, ktera
ma jasny rukopis.

Vytvor néco limitovaného, unikatniho nebo
personalizovatelného

Otazka: Jak pridat exkluzivitu?

Zamér se na jednu oblast a ovladni ji:

« Limitované kolekce: Série z jednoho konkrétniho billboardu
nebo festivalu.

» Personalizace: Moznost si zvolit barevnost, doplnék, popruh,
vlastni potisk nebo vysivku.

« Prémiové baleni: Recyklovana krabic¢ka s razitkem
a certifikatem o plivodu materialu.



« Sbératelské edice: Série Cislovanych produktl - kazdy kus
original.

« DIY sady: Ukaz lidem, jak si produkt sami sestavi nebo
dotvori — dostanou zazitek, nejen produkt.

« Madda s minulosti: Limitované modni doplnky z potah( ze
sedacek, pracovnich kalhot nebo zaclon.

Pointa: Upcyklace je idealni pro limitované série a personalizaci
- vyuzij toho.

Sleduj trendy
Otazka: Co je pravé v kurzu?

Zamér se na jednu oblast a ovladni ji:

» Trash to treasure videa - lidé miluji promény odpadu ve
stylovy produkt.

« Zero waste darky — darkové boxy, které jsou 100% z odpadu.

« Upcycling jako design — spoluprace s umélci, designéry,
architekty.

« Spoluprace s festivaly, kavarnami, firmami: z jejich odpadu
udélej produkty zpét pro né.

« Workshopy a edukace: nau¢ zakazniky, jak na upcycling,
tvor kolem sebe komunitu a ziskej loajalni zakazniky.

Pointa: Upcyklované produkty jsou viralni, zabavné a komunitni —
testuj zajem chytre a kreativné.



-TIP63
Udrzitelnost a eko pristup v logistice

Zakaznici stale ¢astéji prihlizeji k tomu, odkud produkt pochazi,
jak je zabaleny a jakou ma uhlikovou stopu. Recyklovatelné obaly,
udrzitelné dodavatelské retézce a transparentni komunikace

vvvvvv

-TIP 64
Ukaz Cechiim trendy, které dobyvaji svét

Lidé radi novinky, které jesté nejsou vSude a které nema kazdy.
Casto jsou velmi praktické, pfinaseji radost nebo zutulfuiji
bydleni.

Neobjevené trendy ti mohou dat naskok proti konkurenci —
muzes byt prvni, kdo je pfinese do Ceska, a zaujmout tak na
socialnich sitich. Navic o sobé rikas, ze tvoje znacka sleduje
trendy a udava smeér.

Priklad: Japonské kuchynské pomutcky

« Otviraky na citrusy, mini struhadla, minimalistické bento boxy
na obéd.

e Praktické a krasné produkty jsou jako délané pro obsah
na socialnich sitich, lidé se s nimi radi pochlubi a tim Sifi
poveédomi.

» Designové promyslené, funkéni a zabavné. Skvélé pro
foodies a milovniky estetiky.



Priklad: Mikrobylinky v interiéru
« Domaci péstovani bez hliny, v elegantnich nadobach.
» Propojeni zdravi, udrzitelnosti a stylu — idealni pro méstsky

balkon nebo kuchyn.

Pointa: Kdyz prineses trend dfiv, nez se dostane do
mainstreamu, lidé té budou vnimat jako inovatora a znacka se na
viné sveze.

-TIP 65

Digitalni sluzby

Poridit si e-shop a prodavat digitalni produkty prinasi i vyhodu, ze
nepotrebujes sklad a neresis ani baleni a odesilani zasilek. VSe
se da automatizovat a sortiment snadno obménovat €i rozsirovat.
+ Prodej e-booku, online kurzt

« Sablony pro grafiky, webdesignery

« Planovaci deniky a organizéry (digitalni)

« Prémiové fonty a designové prvky

« Al generované obrazky a videa na zakazku

e Online kurzy, konzultace

-TIP 66
Produkty s vysokou marzi

Zamér se na produkty s nizkymi naklady a vysokou pridanou
hodnotou, jako jsou privatni znacky nebo digitalni produkty.



-TIP67

Predplatné a boxy

Postav svij byznys na modelu predplatného nebo jej

o predplatné rozsif, mlze to davat smysl u ¢asti sortimentu. Lidé
vyuzivaji fadu produktll opakované, tak jim nabidni pravidelny
opakovany odbér.

Priklad: Lidé nechtéji travit ¢as tim, Ze budou myslet na
pravidelnou objednavku kontaktnich ¢ocek, kavy, ponozek,
krmiva pro zvifata nebo zdravych tycinek. Zarid, at nemusi na
dané véci myslet a mohou jen ocekavat balicek nebo e-mail
o Upraveé objednavky.

-TIP 68
Mysli na zakazniky

Poskytuj vyjimecény zakaznicky servis a buduj komunitu kolem
vasi znacky. Jak na to? Mazes$ zacit ¢lanky, které e-shopy

na Shoptetu maiji zdarma dostupné v administraci. Shoptet
Univerzita vznika ve spolupraci s prednimi e-commerce
specialisty.



-TIP 69
Al personalizace a automatizace

Diky umélé inteligenci je mozné zakaznik(im doporucovat
produkty presné na miru, automatizovat e-maily, chatboty nebo
treba popisky zbozi. Personalizace zazitku na webu uz neni
luxus, ale o¢ekavani, a vtom vSem ti pomohou Al tooly.

-TIP70

Omnichannel prodej — propojeni svéta online
a offline

Marketplaces vétsinou zlstavaiji jen ve svété internetu. Pokud
propojis e-shop s kamennym obchodem, showroomem nebo
vydejnim mistem, nabidnes tak zakaznikovi pohodli a osobni
kontakt. To se v dobé automatizovanych platforem stava silnou
konkurencni vyhodou.


https://blog.shoptet.cz/ai-nastroje-eshop/

Jak muze vypadat,
kdyz do e-shopu zapojis
omnichannel strategii?

Omnichannel strategie pro e-shop s barefoot
obuvi

U barefoot bot zakaznici ¢asto resi velikost, pohodli a pocit
z boty. Bude dostatecné Siroka v oblasti palct? A co nart?
To jsou véci, které fotka nikdy plné nezprostredkuje, proto
omnichannel dava smysil.

Jak na to?
1. Showroom / prodejna

Idealné malé kamenné misto, kde si zakaznik boty vyzkousi, zjisti
velikost a typ podrazky, ovéri pohodinost. MlZe koupit rovnou na
misté nebo objednat online s dopravou zdarma.

2. Click & Collect

Nabidnout moznost objednat online a vyzvednout osobné, treba
i s radou od obsluhy. U barefoot bot se hodi moznost béhem
vyzvednuti zkusit a vyménit velikost. Pro obchodnika je to
prilezitost na prodej souvisejicich produktl (impregnace, dalsi
barevné tkanicky na vyménu).

3. Vérnostni program

Hodit se bude pro zakazniky, ktefi stridaji sezénni modely nebo
détské boty. Mlze pripominat nové kolekce, akce a nabidnout
specialni slevy pro vérné zakazniky.



4. Potkavej zakazniky na akcich

E-shop muze poradat vikendové pop-upy na rliznych mistech,
Ucastnit se détskych akci nebo veletrh(.

Omnichannel strategie pro e-shop s jerky

U jerky (suSeného masa) je situace jina nez u barefoot bot, tady
zakaznik neresi velikost, ale hlavné chut, slozeni a kvalitu. Proto
se vyplati zamérit se na upIné jiné kanaly.

Jak na to?
1. Ochutnavky v kamennych prodejnach nebo na trzich

Zakaznici radi ochutnaiji, nez koupi vétsi baleni. Pokud ma e-shop
partnera (napriklad farmarské obchody), mizes tam posilat
ochutnavky nebo vzorky, nabizi se také, aby ses dostal/a do
povédomi na farmarskych trzich.

2. Predplatné / darkovy / ochutnavkovy box
Misto jednorazového nakupu mizes ¢asem nabidnout

pravidelny mésicni bali¢ek jerky. To zajisti pravidelny kontakt se
zékaznikem, pomaha budovat jeho vztah k znacce.

3. Hura do obchodu

Jerky je idealni produkt pro multichannel distribuci: zdravé
vyzivy, benzinky, sportovni obchody. E-shop tu funguje jako
znacka a marketingovy kanal, offline partnefi pomahaiji budovat
povédomi o znacce, usnadnuiji pristup k produktiim.



4. QR kody na obalech vyrobki

Na kazdém baleni jerky mlize byt QR kod s odkazem na e-shop,
recepty, soutéze nebo vérnostni program. Offline nakup tak
plynule prechazi do online svéta.

Vsiml/a sis toho rozdilu?

« Barefoot boty vyzaduiji fyzicky kontakt a zazitek — showroom,
fitting, eventy.

« Jerky je impulzni a chutové zazitkovy produkt — ochutnavky,
predplatné, prodej pres partnery.

Omnichannel nikdy neni o tom byt ,vSude” — jde o to byt tam,
kde zakaznik oCekava zazitek.



-TIP73
Zeptej se potencialnich zakaznika

Ptej se na jejich potreby a preference. Buduj autentickou znacku
s pribéhem — zakaznici radi podpori malé podnikatele s jasnou
vizi, ale zejména s uzite¢nymi nebo hezkymi produkty.

-TIP74

Nabidni vyjimecny zakaznicky servis

Vsadit mGzes i na personalizaci baleni ¢i rychlou komunikaci.
Tento pristup ti umozni byt jiny/a nez konkurence

z marketplaces, ale samozrejmé se to neobejde bez dobrého

produktu, po kterém je poptavka (nebo produktu, u néjz
zakaznici jeSté nevédi, ze jej chtéji/potrebuii).

-TIP75
Sleduj konkurenci
Prozkoumej mensi konkurencni e-shopy a hledej mezery v jejich

nabidce. U¢ se ale i od velkych uspésnych znacek. Cti rozhovory,
poslouchej podcasty s uspésSnymi e-shopatri.


https://www.youtube.com/@shoptetcz/podcasts

3 kroky, jak zjistit, co bude
konkurenceschopné?

-TIP76

Krok 1: Priizkum poptavky

« Google Trends - hledani rostoucich trendu.
« Heureka a Amazon Best Sellers — co se prodava nejvic?
« Socialni sité (TikTok, Instagram) — viralni produkty.

» Sleduj data na webu ceska-ecommerce.cz.

-TIP77
Krok 2: Analyzuj konkurenci

« Kdo uz tento produkt prodava?
e Jaké ma ceny a podminky?

« Jsou v trhu mezery (napf. chybi ekologicka alternativa,
personalizace)?

-TIP78

Krok 3: Testuj svuj napad

« Predprodej — nabidni produkt napriklad na trzich a zjisti zajem
pred vyrobou.

« Crowdfunding — ovér poptavku a ziskej finance na rozjezd.

« Zaloz e-shop na Shoptetu. Testovaci verzi e-shopu mas na
30 dni zdarma.


https://www.ceska-ecommerce.cz/

-TIP79
Komunitni a lifestylovy pristup
Otazka: Pro koho e-shop tvoris? Pristoupit k tomu Ize z riznych

uhld pohledu, nikdy neprodavej vSem. Snaz se odlisit od
marketplaces.

¢ Subkultury: napr. zero waste, minimalismus, tech geekove,
urban survival.

« Fanousci specifickych hobby: Indoor gardening, vinylové
desky, tradi¢ni Femesla.

« Etické hodnoty: Udrzitelnost, fair trade, Ceska vyroba.

-TIP80

Regionalni a lokalni unikatnost

Zkus vyuzit tradicni ceské a slovenské prvky, které lidi miluji,
ale na trhu je jich malo.

Jak na to?

+ Lidova remesla: Co uz mizi, ale ma stale poptavku? (ru¢ni
vyroba, staré techniky).

* Regionalni chuté: Co lidé znaji z détstvi a jinde to nekoupi?

» Historicky nebo designovy odkaz: Co se da modernizovat,
ale zastava lokalni?

-TiIP 81

Silny branding a storytelling

Nestaci jen prodavat, zakaznici chtéji pribéh!



Jak na to?

Priklad: Nomad Jerky

Nabidni suSené maso pro cestovatele, dodej produktu pribéh
inspirujici k objevovani svéta. Neni sestavovani pfibéhu a prace
s texty tvoje silna stranka? Zapoj Al, da spoustu tipu a je skvéla
na brainstorming i pro copywritery.

« Autenticky pribéh zakladatele - ,Zacalo to na mych
horskych vypravach...
« Inspirace tradici - ,Vyrabime jerky podle staré receptury.”

 Silna vizualni identita — Drsnéjsi outdoor styl vs.
minimalisticky bio styl.

« Prémiovy dojem - Matné baleni, pfirodni materialy, prémiovy
tisk.



5 tipuy, jak rozjet B2B e-shop

Firmy i gastro provozy mnohdy hledaji funkéni ekologicka reseni
- nejen z ekologickych dlvod, ale i kvuli legislativé — pokud jim
to usnadnis kvalitni nabidkou toho, co potrebuiji, budes pro né
cenny partner, ne jen dalSi dodavatel.

Priklad: Jak zacit prodavat znovupouzitelné obaly na potraviny
z bambusu nebo ryzovych slupek.

Najdi spravné partnery

« Kavarny, bistra, coworky, firmy s vlastni jidelnou.

« Eko-friendly e-shopy, darkové firmy, korporaty hledajici
udrzitelny merch.

Vytvor produktové linie pro firmy
« Krabicky s logem (branding), firemni sady na svaciny pro
zaméstnance.

« Systémy vratnych obal(l pro gastro provozy (napf. zero waste
krabic¢ky pro rozvoz jidla).



Komunikuj benefity

« Snizeni odpadu - nizSi naklady na likvidaci.
» Posileni znacky (PR a udrzitelny storytelling).

+ Moznost dotaci (napf. z fond(i na udrzitelny rozvoj nebo CSR
programy).

Vybuduj vztahy
« Ugast na veletrzich (Designblok, Czech Design Week,
Biostyl).

« Aktivni osloveni pres LinkedIn nebo e-mail marketing s jasnou
nabidkou reseni.

« Nabidni pilotni spolupraci nebo vzorky zdarma.

Prodavej chytre

« Zviditelni se na Instagramu, TikToku a Pinterestu - inspirace
+ prakti¢nost.

» Spolupracuj s food blogery, eko influencery.

Pointa: V Cesku neni mnoho designovych, udrzitelnych

a zaroven funkénich alternativ k plastovym boxdm. VyuzZiti se
nabizi i pro koncové zakazniky. Nabidni néco navic: Prakticky

a esteticky design (skandinavsky, japonsky styl, pastelové barvy),
moznost personalizace (napf. gravirovani jména, motivu).



5 tipu, jak prorazit
s e-shopem na asijskeé
delikatesy

Problém: Lidé touzi objevovat nové chuté a miluji japonské
trendy jako matcha nebo mochi. Ale v Cesku je mimo velka
mésta slozité najit autentické produkty, které jsou kvalitni,
chutové vyladéné a zaroven hezky zabalené.

Reseni: Nabidni autentické, estetické a zaroven pristupné asijské
dobroty - s pribéhem, kvalitou a stylovym balenim.

Najdi bila mista na trhu

Lidé znaji mochi nebo matchu z cest, ale u nas neni uplné Siroka
nabidka. Chybi kombinace: autenticka chut + krasny design +
edukace (napr. jak si pripravit tradi¢ni matchu).

Prilezitost:

« Limitovaneé prichuté (napf. yuzu mochi, sakura latte).

« Sety pro domaci pripravu (DIY matcha ceremonial).

« Darkové boxy s japonskou estetikou.

Pointa: Neprodavej ,jen sladkosti“, ale nabidni exoticky zazitek
a kvalitu, kterou lidé v supermarketu nenajdou. Japonska kultura
momentalné spoustu lidi v Cesku pritahuje, pofada se rada akci,

kde se konaiji kreativni workshopy, hraje japonské divadlo a kde
Ize ochutnat japonske jidlo &i zazit ajovy ritual.



Spoj produkt s EMOCIi nebo PRIBEHEM

Matcha zaziva v Evropé boom, poptavka je po limonadach,
osvézuijicich drincich, napojich, kterym lidé davaji prednost
pred kavou. Mochi nejsou jen dezerty — ale tradi¢ni soucast
japonskych oslav a kultury.

Pribéh: ,Ochutnej kousek Japonska doma, kdykoli chces.”

Emoce: Nabidni myslenku, Ze u ¢aje, dezertu se da relaxovat
a uzivat krasu okamziku.
Moznosti: Krabicky se vzkazem, edice podle japonskych svatki

(napr. Hanami box na jare), na produktu QR kdéd s navodem na
pripravu matchy.

Pointa: Prodej zazitek a kousek exotiky — ne jen produkt.

Specializuj se - neprodavej vSechno vSem

Zamér se na konkrétni zakazniky: ,Ochutnej kousek Japonska
doma, kdykoli chces.”

¢ Milovnici estetiky & designu — krasné darkove baliCky.

« Zdravy Zivotni styl — bio matcha, sugar-free mochi.

« Foodies - edice s netradi¢nimi prichutémi, luxusni baleni.

Nabidni sety:

« Matcha startovaci balicek (matcha + chasen + miska +
navod).

« Mochi darkovy box s riznymi prichutémi.



Pointa: Vyprofiluj se jako expert, nabizej produkty jako napr.
»~Japonsky ¢ajovy obrad doma“ nebo ,Ritualy sladkého
Japonska®“.

Vytvor néco limitovaného, unikatniho nebo
personalizovatelného

Zamér se na konkrétni zakazniky: ,Ochutnej kousek Japonska

doma, kdykoli chces.

Limitované prichuté: Sakura, matcha s kokosovym miékem,
mochi s naplni z ¢erného sezamu.

Personalizace: Darkové boxy s vlastnim vzkazem, volba
kombinace chuti do balicku.

Prémiové baleni: Tradi¢ni japonsky design, minimalisticky
styl nebo drevéné krabicky.

Spojeni s influencery: Mochi podle receptu znamé food
blogerky.

Pointa: Lidé hledaji ,néco, co nikdo jiny nema“. Udélej z produktu
maly zazitek.



Sleduj trendy

Coje v kurzu:

« Mochi z ovesného mléka (vegan friendly).

« Matcha s kolagenem.

« Japonské fusion dezerty (mochi + brownie, matcha tiramisu).
Pointa: Zacni chytre - testuj, co chutna nejvic, a to pak mizes

rozvinout do plnohodnotné rady. Spolupracuj s milovniky Asie,
influencery, kteri cestuji a vari japonska jidla.



5 tipy, jak prorazit
s e-shopem na Al & chytreé
produkty pro domacnost

vvvvvv

starat. Hledaji chytré pomocniky, ktefi jim usnadni péstovani,
odpocinek i péci o zdravi — a idealné stylové.

Reseni: Nabidni estetické, funkeni a dostupné chytré produkty,
které propojuji wellness, pohodli a moderni technologie.

-TIP 92
Najdi bila mista na trhu

Bude stale vice pribyvat produkt(, které vyuzivaji Al technologii.
Chytra aromaterapie, relaxacni pristroje nebo personalizované
wellness stanice zatim patfi k nepfilis rozsifenym produktam.

Poptavka po bio potravinach a seberozvoji roste, ale malokdo
vi, Ze mize mit Al kouce, automatizované péstirny nebo chytré
difuzéry doma.

Pointa: Spoj dvé rostouci poptavky — zdravy zivotni styl
a technologie - a nabidni néco, co lidem realné zlepsi zivot.



-TIP93

Spoj produkt s EMOCIi nebo PRIBEHEM

« Chytra péstirna neni jen kvétinac - je to nastroj, jak si do
kuchyné prinést vlastni vypéstované bylinky ¢&i zeleninu
a zaroven je dekoraci do interiéru.

« Al wellness kou¢ neni pristroj — ale kazdodenni pomocnik,
ktery té vede k lepsSim navykim, spanku a pohodé.

Pribéh: ,Zasad si své bylinky a nech technologii, at se o né
postara — a ty si jen uzivej sklizen.”

Emoce: ,Mit doma zelenou oazu a radovat se z toho, co se
podarilo vypéstovat.”

Pointa: Prodej lidem to, Ze snadno ziskaji novou dovednost
- mohou témér bez prace vypéstovat bylinky, klicky, zeleninu
a prispivat ke svému zdravému stravovani.

-TIP 94
Specializuj se - neprodavej vSechno vSem

Najdi svoji cilovou skupinu:

¢ Pro moderni rodice - Péstirny bez chemie, wellness boxy na
regeneraci.

« Pro tech geeky - Pristroje napojené na aplikace, Al analyza
spanku, pristroje sleduijici vihkost, vyvétranost interiéru.

« Pro bio nadSence - Zero-waste péstebni systémy, chytré
kompostéry.

« Pro kancelarske lidi — Al aroma boxy do open-space, anti
stres produkty do pracovniho koutku.



Pointa: Vyber si cilovku (napr. ,Chytra domacnost pro rodice
s malymi détmi“ nebo ,Relax z budoucnosti“) a tomu prizplsob
nabidku i komunikaci.

-TIP95

Vytvor néco limitovaného, unikatniho nebo
personalizovatelného

Najdi svoji cilovou skupinu:

« Limitované edice péstiren, napr. ,Urban Garden v nordickém
stylu®, ,Zen péstirna“.

« Personalizace: wellness boxy podle nalady, preferenci (napr.
,Ranni restart”, ,Vecerni chill“).

« Prémiové baleni: minimalistické boxy s prehlednym
navodem, aplikaci a komunitni podporou.

« Spoj se s influencery: wellness kou¢ na miru, ktery té
provede rannim ritualem nebo relaxem po praci.

Pointa: Nabidni chytrou véc, ale dej k tomu pfibéh, ze jde
o stylovy a osobni ritual — ne o dalSi gadget.

-TIP 96

Sleduj trendy

Coje v kurzu:

« Smart indoor garden: samozavlazovaci kvétinace s LED
svétlem.

« Al-guided breathing coach: zarizeni, které sleduje dech
a uci té spravné relaxovat.



- Digital wellness stations: kombinace chytrého svétla, aroma
a zvuku.

« Al pristroje, které analyzuji prostredi (vzduch, hluk, svétlo)
a samy upravuji podminky navodem, aplikaci a komunitni
podporou.

Pointa: Vyber si cilovku (napr. ,Chytra domacnost pro rodice
s malymi détmi“ nebo ,Relax z budoucnosti“) a tomu prizptsob
nabidku i komunikaci.



Zavérem 4 tipy na uspéesné
podnikani

Specializace

Velké marketplaces, jako Amazon, Allegro nebo Temu, sazi na
masovou nabidku — mensi e-shopy ale maji Sanci zaujmout
uzkou specializaci, autenticitou a osobnim pristupem. Pokud
nabidnes zakaznikim unikatni produkt nebo peclivé vybrany
sortiment, je to cesta, jak byt vyjimecny/a a zaujmout.

Budovani komunity a loajality

Marketplaces jsou silné na objem nabidky, ale slabé na vztah
k zakaznikovi. Pracuj na budovani komunity kolem svého
e-shopu. Lidé chtéji nakupovat tam, kde je znaji, citi divéru

a zajem.

Rychla reakce na trendy a zmény

Mensi e-shopy maiji oproti velkym hra¢iim obrovskou vyhodu -
mohou reagovat pruzné. Sleduj, co se déje na trhu, a neboj se
rychle upravit nabidku nebo styl komunikace. Pravé schopnost
reagovat na poptavku nebo sezénni trendy ti mize prinést
naskok proti konkurenci.



Jednoduchost nakupu

Porad plati, ze jednoduchy a pohodiny nakupni proces je zaklad.
Cim méné prekazek mezi ,chci“ a ,mam*“ bude zakaznik mit, tim
vétsi Sanci na dokonceny nakup jako obchodnik mas. Zakaznici
oceni dobrou navigaci na webu, kvalitni fotografie a popis
produktl. A kdyz uz je nadchnes$ pro své produkty, privedl/a jsi je
na e-shop, neztrat je v koSiku!

Moderni platebni metody jsou rychlé a prispivaji k dokonceni
objednavek. Nezapomen proto na svém e-shopu nastavit
metody jako Apple Pay, Google Pay. DalSi zakaznici zase oceni
odlozené platby.

Udélej vse pro pohodli svych zakaznikd!



mm Shoptet

Shoptet je predni ceska e-commerce
platforma s pIné lokalizovanou administraci
a zakaznickou podporou v ¢estiné.
Uzivatelé oceni nejvyhodnéjsi cenu na
trhu a Sirokou $kalu funkci dostupnych
pfimo v systému bez nutnosti dokupovani
doplnkd. Diky ddrazu na jednoduchost,
efektivitu a mistni podporu je idealni
volbou pro vSechny e-shopare, at uz
zacatecniky,

nebo zkuSené podnikatele.

www.shoptet.cz
www.shoptetpremium.cz

booku byla vyuzita uméla inteligence ChatGPT (model GPT-
4) jako pod astroj pro vyhledavani informaci, navrhy formulaci a analyzu
trznich tren t byl nasledné upraven a autorsky zpracovan.


http://www.shoptetpremium.cz
http://www.shoptet.cz

