I( I L)T E R A / Sustainable loT Solutions

MACH MIT BEI NACHHALTIGEN 10T UND DATA-SCIENCE-LOSUNGEN

Wir bei KIOTERA, dem nachhaltigen loT-Losungsanbieter, sind ein offenes, neugieriges, respektvolles Team
und nutzen Sensoren, Daten und Software, um Prozesse und Geschaftsmodelle effizienter und nachhaltiger
zu machen. Dabei unterstitzen wir unsere Kunden von Beratung Uber Implementierung bis zum Betrieb, von
Industrie 4.0 und Predictive Maintenance bis Energiemanagement und Smart City. Unsere Kolleg:innen und
Kund:innen lieben unser tiefes und breites Wissen und unsere Begeisterung fiir das, was wir tun.

Zum nachstmaoglichen Zeitpunkt suchen wir:

|OT SALES MANAGER:IN (M/W/D)

DEINE AUFGABEN

> Akquise von Neukunden fiir loT- und Data-Science-Projekte mit Schwerpunkt auf den Branchen Chemie-
und Fertigungsindustrie sowie Infrastruktur

Durchfuihrung des gesamten Verkaufsprozesses von der Akquise bis zum Abschluss

Mitgestaltung bei Verbesserungen unseres Vertriebs- und Kundenmanagements

Mitgestaltung des Berichtswesens Uiber Vertrieb und Kunden

Repréasentation unserer Kunden im Unternehmen, so dass ihre Bedirfnisse optimal abgedeckt werden
Definition von Kundenanforderungen mit Product Ownern und Klarung ihrer Umsetzbarkeit
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DEINE QUALIFIKATIONEN

> Du liebst es, Menschen anzusprechen und zu iberzeugen. Netzwerken und Beziehungen managen liegt
dir im Blut.

> Du hast mindestens drei Jahre Erfahrung im Losungsvertrieb in IT, Digitalisierung oder Automatisierung.

Dabei hast du sowohl neue Kunden gewonnen als auch das Geschaft bei Bestandskunden ausgebaut.

Du verstehst Produktions- und Instandhaltungsprozesse in mindestens einer Branche so gut, dass du

Kunden beraten kannst, wie sie mithilfe von digitalen Technologien verbessert werden kénnen

Du hast Erfahrung damit, Angebote zu erstellen und Kundenprofitabilitdt im Auge zu behalten

Du lernst schnell neue Technologien kennen und verstehst, wie man sie einsetzen kann

Du teilst dein Wissen gerne mit anderen und bist immer offen Neues zu lernen

Du sprichst und schreibst fliefend Englisch und Deutsch (Sprachniveau C1 oder hoher)
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WIR BIETEN DIR

> Flexible Arbeitszeiten und -orte, abhangig der betreuten Aufgaben. 30 Urlaubstage bei einer 40h-Woche und
Teilzeit-Moglichkeit. Workation im EU-Ausland moglich.

>  Biro im Start-Up-Umfeld im Medienhafen Diisseldorfs mit Blick auf den Rhein

> Deutschlandticket fiir regelmaRigen Austausch mit deinen Kolleg:innen im Biiro

> Kostenlose Fitnessstudiomitgliedschaft

> Spannende und abwechslungsreiche Aufgaben mit hoher Verantwortung und Mdoglichkeiten, eigene Ideen
einzubringen und umzusetzen

> Ein groRartiges, diverses Team mit motivierten Kolleg:innen mit flachen Hierarchien und Duz-Kultur

> RegelmaRige Team-Events und Team-Lunches

>  Offener, freundlicher und respektvoller Umgang im Team -

Werde Teil des Teams und bewirb dich hier.

Ansprechpartner: Michael BiaRelmann
KIOTERA GmbH, Speditionsstr. 15a,40221 Disseldorf

(j Independent \ Pragmatic \ Transformative \



https://ecbm-gmbh.odoo.com/jobs/apply/iot-sales-manager-in-m-w-d-11?utm_campaign=Job+Campaign&utm_medium=Website&utm_source=Startplatz

