SALES
MANAGER

(M/W/D)

Werde Teil des STARTPLATZ *
Al Hub Teams!

Das bieten wir:

Ein einzigartiges Arbeitsumfeld
Bei uns arbeitest du mitten im
Startup-Okosystem - kreativ, vielfaltig,
inspirierend.
@) Gestaltungsspielraum &
Verantwortung
Du kannst den STARTPLATZ Al Hub aktiv
mitpragen und echte Impulse setzen.
~ Personliche & berufliche
Weiterentwicklung
Wir fordern deine Ideen, geben dir Raum
zum Wachsen und unterstiitzen dich
dabei, neue Wege zu gehen.

" Ein motiviertes Team mit Herz
Wir sind engagiertes, offenes Team, das
Zusammenarbeit grofdschreibt und
gemeinsam Erfolge feiert.

@ Ein innovatives Netzwerk
Tauch ein in unser riesiges Netzwerk
aus Grunder:innen, Expert:innen &
Macher:innen.

* Eine wertschatzende Kultur &
flache Hierarchien

Wir leben Teamgeist, Vertrauen und
kreative Freiheit - bei uns zahlt jede
Meinung.




Das solltest du
mitbringen:

- Mindestens 2 Jahre
Berufserfahrung im B2B-
Vertrieb - idealerweise in Tech,
SaaS, Weiterbildung oder
Beratung.

22 Affinitat zu KI-Themen und
die Fahigkeit, komplexe Inhalte
verstandlich zu vermitteln.

@ Strategisches Denken und
unternehmerisches Mindset.

Starke Kommunikations-

und Verhandlungskompetenz.

Erfahrung mit CRM-
Systemen und ein gutes
Verstandnis fur
Vertriebskennzahlen.

& Sehr gute Deutsch- und
Englischkenntnisse in Wort und
Schrift.

Klingt nach deinem
nachsten
Karriereschritt?
Dann bewirb dich

jetzt hier!

Deine Aufgaben und
Verantwortlichkeiten:

# Strategischer Ausbau unserer
Vertriebspipeline:

Du entwickelst eine Akquise-Strategie und
identifizierst passende Zielgruppen fur
unsere KI-Angebote.

~ Account Management:

Du betreust Kunden von der Erstansprache
bis zum Abschluss und pflegst nachhaltige
Beziehungen.
@ Entwicklung von Sales-Strategien:

Du entwickelst mit dem Team gezielte
Sales- und Marketingstrategien fur
verschiedene Branchen.

ul Datenbasierte Vertriebssteuerung:

Du nutzt CRM und KPIs, um Prozesse gezielt
zu analysieren und zu verbessern.

¢’ Teamfiithrung & Coaching (optional):
Bei entsprechender Erfahrung tbernimmst
du Verantwortung fur Junior Kolleg:innen.
~ Inputgeber fiir Produktentwicklung:
Du bringst Kundenbedarfe ein und
gestaltest unsere Angebote mit.

Kontakt:
«  Alexandra Thelen i
jobs-ai-hub@startplatz.de =
www.startplatz.de



