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Allianzen erhohen die Kompetenz

Bayer geht strategische Allianz mit Werkzeugbauer ein

Gemeinsam die Produktivitit, Wirtschaft-
lichkeit und Qualitidt von SpritzgieBpro-
zessen bei ihren europdischen Kunden zu
verbessern - dies ist das Ziel einer strate-
gischen Allianz zwischen Bayer und der
Innova Engineering GmbH. Bayer bringt
in die Kooperation das bewidhrte Know-
how in Sachen technischer Kunststoffe
ein. Das in Menden im Sauerland anséssi-
ge Partnerunternehmen steuert sein Ver-
fahren Contura bei. Diese neue, patentier-
te Technologie senkt die Zykluszeiten
beim SpritzgieBen um durchschnittlich
ein Drittel. Drastische Einsparungen bei
den Kosten und eine Steigerung der Effi-
zienz sind der Kundennutzen. ,Diese Alli-
anz bringt uns einen weiteren grofen
Schritt voran auf unserem Weg vom rei-
nen Rohstofflieferanten zum Kompetenz-
vermarkter®, so Wilfried Heider, Marke-
tingleiter des Geschéftsbereichs Kunst-
stoffe fiir die Region Europa.

Der Rohstoffhersteller
als ,,Solution Provider”

Angesichts der Preisriickgdnge bei
technischen Thermoplasten konne, laut
Heider, ein Kunststoffhersteller nur
noch dann Wachstum und Gewinn er-

Mit Technologiefiihrerschaft will sich Bayer neben einer gleichzeiti-
gen globalen Ausrichtung ein zukiinftiges Wachstum bei technischen
Kunststoffen sichern. Aktueller Beweis fiir die Technologiekompetenz
des Rohstoffherstellers ist die Allianz mit dem Werkzeugbauer Innova
Engineering, die Kunststoffverarbeitern vollig neue Produktivitits-

potenziale eroffnet.
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zielen, wenn er auch technologisch fiih-
rend und fir den Kunden ein ,Solution
Provider” sei. Bayer liefere deshalb ne-
ben hochwertigen Produkten auch ein
komplettes Servicepaket. Dieses reiche
von Forschung und Entwicklung iiber
Beratung und Anwendungstechnik bis
hin zu einer flexiblen Vertragsgestal-
tung. Angestrebt wird eine wirtschaft-
liche Gesamtlosung, von der beide Sei-
ten profitieren: Bayer und die Kunden.
Aktueller Beweis fiir die Technologie-
kompetenz ~ des Geschaftsbereichs
Kunststoffe sei die Allianz mit Innova
Engineering (Bild1). Sie erdffnet den
Herstellern von Fertigteilen - vor allem
dank Contura - vollig neue Produktivi-
tiatspotenziale.

“

ist.

»Angesichts der Preisriickgange

bei technischen Kunststoffen kann
ein Kunststoffhersteller nur dann
Wachstum und Gewinn erzielen,
wenn er auch technologisch fiihrend

Wilfried Heider
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Produktivitat im
SpritzgieBprozess erh6hen

Clou der Technologie ist laut Reiner
Westhoff, Geschaftsfiihrer der Innova
Engineering GmbH, dass sie exakt die
konturnahe Temperierung von Spritz-
gieBwerkzeugen ermdoglicht. Dazu wird
zundachst die Temperaturverteilung in
dem zu produzierenden Formteil be-
rechnet, um so schlecht gekiihlte Berei-
che - so genannte Hot Spots - zu identi-
fizieren. Anhand dieser Analyse ermit-
teln Innova-Ingenieure das Kiihlverhal-
ten des Werkzeugs. AnschlieBend bauen
sie das Werkzeug mit Hilfe von CAE-Be-
rechnungen und einem aus der Luft-
und Raumfahrttechnik entlehnten Flige-
verfahren aus einzelnen Scheiben auf.
Dabei werden die Kiihlkandle so einge-
arbeitet, dass sie genau der Kontur des
Bauteils folgen.

Resultat ist eine optimale Warmeab-
fuhr auch an schwer zugéanglichen Stel-
len des Fertigteils, was die Zykluszeit
stark verkiirzt und so die Maschinenka-
pazitat erhoht. Gleichzeitig verbessert
sich auch die Teilequalitit. Denn die
gleichméBige Warmeabfuhr verhindert
den Verzug und reduziert Spannungen
im Bauteil und Unterschiede im Glanz-
grad der Oberfliche. Insgesamt verrin-

Jahrg. 91 (2001) 4



»Ziel von Innova ist, in naher
Zukunft die Technologiefiihrerschaft
im Thermomanagement von
SpritzgieBwerkzeugen zu erreichen.”

Reiner Westhoff

gert sich daher der Ausschuss. Weiter-
hin lassen sich die Anfahrzeiten eines
Werkzeugs minimieren und bei neuen
Werkzeugen teure und aufwindige me-
chanische Korrekturen vermeiden. Die
Einsparungen an Maschinen-, Personal-
und Materialkosten sind so hoch, dass
sich die Investition in Contura meist
schon im ersten Jahr amortisiert.

Innova iibernimmt - unterstiitzt von
Bayer - in enger Zusammenarbeit mit
Kunden oder Werkzeugbauern die Aus-
legung der Temperierung von Spritz-
gieBwerkzeugen. Das Leistungsspekt-
rum von Innova umfasst die Thermoana-
lyse sowie die Konstruktion und Ferti-
gung der Einsdtze mit integriertem
Kiihlsystem. Ziel des Unternehmens ist,
in naher Zukunft die Technologiefiihrer-
schaft im Thermomanagement von
SpritzgieBwerkzeugen zu erreichen.

Produktivitadts-Verbesserungs-
Programme aufspiiren

Welchen Stellenwert die Allianz mit In-
nova fiir das Selbstverstindnis des Ge-
schaftsbereichs Kunststoffe der Bayer
AG als ,Solution Provider“ hat, verdeut-
licht Hartwig Meier, Leiter der Abtei-
lung Konstruktion, Formteilentwicklung,
-priifung und CAE: ,Wir sind nun in der
Lage, neben unserem schon seit Jahren
bewdhrten Know-how auf den Gebieten

Anschnitt-, HeiBkanaltechnik und rheo-
logische Simulation auch einen ent-
scheidenden Beitrag zur Verbesserung
des thermischen Verhaltens von Spritz-
gieBwerkzeugen zu leisten.”

Laut Meier werden Bayer-Teams kiinf-
tig systematisch im Rahmen so genann-
ter ,Produktivitats-Verbesserungs-Pro-
gramme”“ mit und bei den Kunden Ein-
sparpotenziale in deren Produktionsab-
laufen aufspiiren. Dies umfasse den ge-
samten Ablauf des Geschiftsprozesses
von der Logistik bis hin zum Recycling.
Untersuchungen am SpritzgieBwerkzeug
wiirden gemeinsam mit Spezialisten von
Innova erfolgen.

Zur praktischen Umsetzung der Alli-
anz ist zundchst geplant, gemeinsame
Kunden in Deutschland und den angren-
zenden Landern fiir eine Kooperation
mit Bayer und Innova zu gewinnen.
Im {ibrigen europdischen Raum ist die
Innova-Technologie noch voéllig neu.
Dort wollen sich die beiden Partner auf
die Markte Italien, GroBbritannien und
Frankreich konzentrieren. Nach Aussa-
gen von Hartwig Meier werde die Part-
nerschaft Innova den Zugang zu neuen
Mirkten eroffnen, Bayer verbessere sei-
ne technische Kompetenz, und der Kun-
de profitiere von einer besseren Produk-
tivitdit und Qualitat. ,Wir konnen“, so
Meier, ,von einer ,Win-Win-Win’-Losung
sprechen.” GK

»Zur praktischen Umsetzung der
Allianz ist zunachst geplant,
gemeinsame Kunden in Deutschland
und den angrenzenden Landern fir
eine Kooperation zu gewinnen.*

Hartwig Meier
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