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WEEZHOME, 
C'EST QUOI? 

Plateforme "peer-to-peer" de services
immobiliers destinée à optimiser la transaction

immobilière entre particuliers. 
 

En France, entre 30% et 50% des transactions
immobilières sont réalisées sans agence. 

 
Grâce à Weezhome, les particuliers assurent eux-
mêmes la commercialisation de leurs biens dans

le but d'économiser des frais d'agence.  
 
 

D E S  O U T I L S  E X C L U S I F S  P O U R  V E N D R E  S O N

B I E N  D A N S  L E S  M E I L L E U R E S  C O N D I T I O N S  
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800.000

Transactions

Immobilières

par an 
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NOTRE CONCEPT 
"WEEZHOME" 



Un coffre-fort documentaire "DataRoom"   
Rassemble et stocke les documents demandés par un

notaire lors d'une vente. Gain de temps d'environ un mois. 

NOS SOLUTIONS 

Une négociation en ligne 
Plus de transparence sur les offres visibles en temps réel et

sur les dossiers des candidats à l'achat.  
Les acheteurs répondent à un questionnaire et téléchargent
des documents relatifs à leur identité et leur financement.  

Les offres d'acheteurs sont déposées en ligne au cours
d'une session pouvant durer de 7 à 21 jours. Et le choix de

l'acquéreur est effectué en ligne par le vendeur.
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NOTRE PROMESSE 

Pour la majorité des gens, un bien immobilier représente une très
grande partie de leur vie. Ils doivent assurer et rembourser leurs

prêts et chaque bien engendre des souvenirs très forts. 

L'agence facture des frais avoisinant 5% du prix de vente et les
annonces n'apportent que très peu de valeur ajoutée.  

 
C'est pourquoi nous proposons à tous de vendre au meilleur

prix, plus rapidement et en toute sécurité.  

V E N D R E  S A N S  F R A I S  D ' A G E N C E ,   
N I  H O N O R A I R E S   
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Notre ambition est d'apporter aux particuliers qui
souhaitent vendre eux-mêmes leurs biens,  

performance et rapidité.  

U N E  A L T E R N A T I V E  A U X  A G E N C E S
I M M O B I L I E R E S  E T  A U X  S I T E S

D ' A N N O N C E S  
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Nous souhaitons désintermédier les transactions
immobilières pour préserver le pouvoir d'achat des

vendeurs et des acheteurs. 
 

C'est le point de départ de l'aventure WEEZHOME.  



LE CRÉATEUR 
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Spécialiste du "Business Process
Reengineering" pour améliorer les

processus et l'expérience Client, une
discipline qui permet de trouver des leviers

d'optimisation de coûts.  
 

Eric GEORGET a analysé et optimisé le
processus de commercialisation d'un bien

immobilier pour réduire les délais, permettre
une vente au juste prix et assurer une

transparence totale dans l'acte de
négociation.  

 
Depuis janvier 2017 et une première levée

de fonds, il lance le chantier de
construction de la plateforme

WEEZHOME.  

Diplomé de l'ISG 
et Berkeley -  

Haas School of
Business 

 

"J'ai découvert

l'importance des

entrepreneurs de la

Sillicone-Valley, sur

la transformation

de la société et de

ses usages dans le

futur." 

-  E R I C  G E O R G E T  -  F O N D A T E U R  &  C E O   

LE 
FONDATEUR 
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L'ÉQUIPE 

Julie & Robin  
font le lien entre Weezhome et ses clients.  

Ils vieillent à ce que tout se passe à merveille pour nos vendeurs et ne cesse de
faire grandir Weezhome 

EXPERIENCE CLIENT 



Processus optimisé pour créer une solution de bout-en-bout apportant une
réelle valeur ajoutée en comparaison des seuls sites d'annonces immobilières.

Weezhome devient un acteur unique en Europe. 
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NOS MISSIONS 

Réduire les délais de vente 

Simplifier le processus de vente 

Supprimer les éléments irrationnels &
le stress de la négocation 

Sécuriser la vente 

Système original de dépôt des offres en ligne précédé d'une demande
d'agrément par le candidat acquéreur qui doit répondre à un certain nombre

de questions, vérifier sa demande et déposer une offre validée.   
Prix de mise en vente "à partir de..." affiché directement sur la plateforme.  

Documents stockés dans la DataRoom immobilière des propriétaires qui sont
envoyés à leur notaire et celui de l'acquéreur en vue de préparer l'officialisation

de la vente. Cette démarche réduit le délai habituel de signature d'environ 6
semaines.  

Questionnaire d'agrément aux candidats permettant de réduire au maximum le
risque d'annulation d'une vente entre la signature et la promesse. La

transparence assure la sécurité de la négociation. 



NOS OBJECTIFS 

Devenir à terme la principale plateforme  

de vente immobilière entre particuliers en Europe de l’Ouest qui

bénéficie d’un système juridique unique basé sur le Code Civil et

une organisation s’appuyant sur l’existence de notaires pour

officialiser la transaction. 

 

 Atteindre 1% de part de marché d’ici à 2021,  

soit près de 8.000 clients par an.  
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A T T E I N D R E  L E  P L U S  G R A N D  N O M B R E
D E  P A R T I C U L I E R S  

8.000  
Clients/an 



10

NOS OFFRES & SERVICES 
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O P T I M I S A T I O N  &  D I G I T A L I S A T I O N  D U
P R O C E S S U S  D E  V E N T E  I M M O B I L I È R E  

Description
détaillée du bien 

Diagnostic Fixation du prix 
Document

nécessaires à la
vente 

Réalisation de
visuels 

Rédaction &
publication de

l'annonce 

Faire visiter le
bien 

Étudier les
offres Conclure 
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"Nous préparons une levée
de fonds d’1 million d’euros

qui devrait avoir lieu au
cours du 1er trimestre 2019.  

 
Cette opération est

destinée à accélérer notre
développement sur le

marché français."
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WEEZHOME & LES MEDIAS 


